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【复工复产】

我市水产加工企业复产率逐渐上升但经营困难还一时难解

因受新冠病毒疫情影响，我市水产加工企业自2月5日陆续开始复工，但起初复产率不高，主要原因是水产加工企业属于劳动密集型，集聚性强，不利于防疫工作，一线工人80－90%又是外来民工，刚好大部分回家过年去了。故2月20日前上班职工主体是本地人和留在本地过春节的外来民工，开工率普遍只有15－20%。

2月下旬以后，通过包机包专列包车等方式接回来一批原在企业打工的外来民工，工人复工率逐渐上升，截止3月5日据27家出口水产加工企业统计，工人复工率已恢复到65－70%，高的90%，最低的20%多，但产能释放总体上要相对低一些。企业反映，尽管各级政府和部门很重视，出台了一些惠企政策，缓解了企业困难，也十分感谢党和政府。但从总体上看，今后一段时期企业经营困难的局面还一时难以解除。主要原因：一方面因停工停产和订单取消，企业产能大幅缩减，2－3月经济收入大大下降。另一方面因外贸入境封杀、航班减少、港口积压、运输和快递等物流不畅，出现了滞港滞留、退柜退货、无法发运和订单违约等现象，物流成本大大提高，加上违约赔偿、防疫开支、包机包专列包车接回职工上班、职工因疫情延迟上班但薪酬照付等，企业开销大幅增加。一减（收入）一增（开支），企业的资金周转出现了很大困难，少数企业可能会因资金链断裂面临破产倒闭风险。（协会秘书处）
跨越1700多公里接员工返岗，全力推进复工复产

面对突如其来的新冠病毒疫情，作为舟山水产品加工贸易企业的排头兵，浙江兴业集团上下万众一心、严防死守，认真贯彻各级部门对疫情防控的部署要求，做实做细防疫工作。在确保安全的前提下，克服困难积极做好复工复产工作，努力把疫情影响降到最低。在有关部门的全力帮助指导下，公司已于2月10日开始复工。但一线员工中的外省籍人员占7成之多，主要分布在安徽、河南、云南等省。受疫情影响，大量外地一线员工无法及时返岗，给企业生产造成较大影响，总体产能只恢复到30%左右。

为尽快让外地员工到岗复工，快速形成生产力，有效恢复产能，公司决定以企业包车方式前往人员相对集中的安徽阜阳接回201名员工。鉴于此，公司迅速组织成立了一支以劳敏军总经理为组长，相关人员为组员的12人工作小组。经反复讨论、周密部署，研究制定了接车方案，落实返工人员信息的核对与确认、接车路线等。在我市有关部门的多渠道协调下，一支由公司总经理亲自带队，9辆市汽运公司大巴组成的“企业返岗车队”于2月20日下午启程奔赴安徽阜阳，并严格执行防疫规定，返工人员全部事先进行入舟人员申报，申领“健康码”以及取得当地出具的健康证明。

9辆大巴于2月21日晚上陆续抵达公司。在返岗员工到达前，公司已将床褥、生活用品、方便面和热水都一一备齐。考虑到达已是深夜，公司还准备了夜宵，员工们一下车就能吃上热腾腾的包子和贡丸汤。在返工人员到达后，公司将及时按程序把人员信息上报至有关部门、平台，并尽快安排人员上岗生产，同时将进一步加强管理，严格落实防疫措施。

目前，公司还有300多名员工未返岗，下步将继续通过市、区人社局给予的帮助，把这些老员工集中接回来。同时，做好新员工的招聘工作。（浙江兴业集团网站）

突发疫情“倒逼”企业转身，线上零售半月卖了40余万元

2月24日12时许，装载着近100份海鲜礼包的2辆商务车，从舟山市锦洋食品有限公司发车，驶往岛城各地的微信买家所在区域。

“疫情来了后，原本愁着海鲜卖不出去，想不到尝试了一下微信销售，销量让我大感意外。”该公司董事长李喜舜笑着说，现在总算能松口气了，除了自己通过微信卖，还与微商加强了合作，每天的线上交易量步步上升。

具有11年历史的该企业主要经营虾仁、螃蟹、鱿鱼原料及制品等产品的批发供应，在新冠病毒疫情发生前，李喜舜一直经营大流通批发模式，从未想到自己有一天会去做微商零售。

春节前，湖北、上海、重庆等地的餐饮店、海鲜批发市场向该公司预订了价值1800余万元的水产品。然而，随着全国各地疫情防控力度不断增强，原有订单纷纷取消。短短几天内李喜舜的心情就像“过山车”。“近1000吨产品卖不出去，只能积压在冷库里，每天单冷冻费就要付4000元。”李喜舜意识到再这样拖下去公司将面临很大危机。

老路走不通，只能另辟蹊径！看到现在微信卖货比较时尚，李喜舜犹豫再三后也准备去尝试一下。2月10日，他在自己的微信朋友圈发出了第一声“吆喝”。当天，一个朋友就向他订购了3箱螃蟹。

收到第一笔微信转账的时候，李喜舜的内心重又燃起了希望。“我今年48岁了，平时基本也不太玩微信。说实话，第一次在微信朋友圈发这样的消息，觉得挺不好意思的。”李喜舜坦言，但无论好不好意思，去库存是当前最紧要的任务。

随后，李喜舜开始号召员工积极在朋友圈转发，并通过朋友介绍，和3家微商达成了合作。每天中午12时前接单，随后开始送货上门，公司两辆商务车也摇身一变成了送货车。李喜舜的产品按批发价零售，性价比高，很多客户初次购买便成了“回头客”，并帮忙在朋友圈里推广。短短半个月内，李喜舜的微信客户增至150余人。为了便于接单、交流，他还创建了一个微信群。

目前，通过线上零售和微商合作，李喜舜每天能接到订单近200单。“已有2000多箱产品卖出去了，销售额达40余万元。”李喜舜很惊喜，这场突发疫情，对他来说是危机也是商机，竟让公司找到了另一条出路。

半个月的“云端”迁徙，为李喜舜打开了一个全新世界。他透露，疫情结束后，公司还要探索电商发展之路，进一步拓宽销售渠道。（舟山日报王菲）

嵊泗帮扶贻贝加工企业复工复产 46吨半壳贻贝出口泰国

“我们的首批订单预计2月25日能送到客户手中。”日前，嵊泗顺达海鲜食品有限公司生产的价值120多万元的46吨半壳贻贝冻品出口泰国，董事长彭存华终于松了一口气。“多亏了政府接二连三的帮忙，不然我都不知道要如何应对！”他对这些时间以来政府给予源源不断的帮助充满感激。

1月底，彭存华接到了来自泰国的这批订单。因疫情影响，货运和客运船全部停运，企业所需产品外包装材料运不进来，这让彭存华犯了难。“客户急着要，这里又动不了，这该如何是好？”经县里协调，终于落实海洋与渔业部门联系渔船，将公司所需的产品外包装材料装运回枸杞。

产品包装问题解决了，但产品外运问题依然摆在面前。为此，枸杞乡又主动向县里汇报，经协调，临时开通了一班沈家湾至枸杞的往返车客渡，为物流车辆进出提供了配套保障。同时，考虑到贻贝产品装箱需较长时间，客滚轮提前一晚到达码头，让企业有充足的时间装载货物。

“政府真是太暖心了，阿拉反映的问题都帮助解决了！真的很感谢。”彭存华说，因为政府的及时相助，企业才能顺利复工复产。

据枸杞乡政府相关负责人介绍，目前这段时间岛上的贻贝加工企业基本以半壳贻贝冻品出口为主。为了抓好企业的复工复产工作，枸杞乡形成了包干领导驻企、工作人员服务企业的网格化管理模式，全力保障企业防控物资，为复工企业提供了红外体温探测仪、口罩、消毒液等防疫物资，指导企业落实疫情防控各项举措，切实做到“一手抓疫情防控，一手抓复工复产”。（舟山日报胡园园 王群洁）
【敬献爱心】

会长副会长及所在企业积极为疫区捐款捐物献爱心

新冠病毒疫情发生以来，协会会长副会长及所在企业不顾自身物流不畅和停工停产等困难，纷纷解囊，伸出援手，献出自己的一份爱心，通过各种途径捐款捐物无私援助湖北等重灾疫区，帮助他们共渡难关。据不完全统计，截止3月5日，本协会会长副会长及所在企业共捐款捐物60多万元。副会长、舟山西峰水产有限公司董事长范国峰个人捐款30万元；副会长、浙江富丹旅游食品有限公司董事长徐舟波个人捐款10万元；副会长、浙江舟富食品有限公司董事长俞明富捐助400箱军用单兵自热食品（货值12万元）送往武汉疫区；副会长、舟山越洋食品有限公司董事长袁亚珍及企业党员捐款捐物价值3.9万元；副会长单位——舟渔公司员发送31份海鲜干货礼包（内有鱿鱼丝、鱿鱼片、夹心海苔、鱼骨头等近20种特色零食和熟制品）通过“邮政绿色通道”寄往舟山援鄂医护人员，该企业员工还自发开展了捐款活动，累计捐款29280元。为支援疫区前线，会长单位——海力生集团提前复工，加班加点生产疫区急需的治疗腹泻药物“蒙脱石散”（肯特令），通过空运向武汉紧急发送700箱药物。（协会秘书处）

【惠企政策】

国务院出台交通运输等物流费减免政策
3月3日，李克强总理主持召开国务院常务会议，确定支持交通运输、快递等物流业纾解困难加快恢复发展的措施，推动物流业加快复工复产，为疫情防控提供有力支撑，畅通经济循环，满足民生需要，统筹推进疫情防控和经济社会发展。

一是分区分级精准有序引导相关企业复工，取消不合理复工审批。协调保障口罩等防疫物资。各地要对邮政和各种所有制快递企业给予一视同仁的通行便利，打破乡村、社区“最后一公里”投递障碍。
    二是加大减税降费力度。在一定期限内，继续实施大宗商品仓储用地城镇土地使用税减半征收政策。3月1日至6月30日，免收进出口货物港口建设费，将货物港务费、港口设施保安费等政府定价收费标准降低20%。6月底前，减半收取铁路保价、集装箱延期使用、货车滞留等费用。降低部分政府管理的机场服务收费。
    三是鼓励保险公司适当减免疫情期间停运的营运车辆、船舶、飞机保险费用。鼓励各地采取阶段性减免“份子钱”等措施，帮助出租汽车司机渡过难关。尽快出台收费公路免费通行的后续支持保障政策。（来源：中国航务周刊）

【经贸预警】

2019年舟山市水产品对外贸易概况及预警分析

舟山水产品出口原料均来自于海洋捕捞，其中有群众渔船在东海近外海捕捞的经济鱼类，也有远洋渔船在太平洋及西南大西洋、印度洋捕捞的鲣鱼、金枪鱼、鱿鱼、秋刀鱼、竹荚鱼等鱼类。从出口比重构成来看，前者约为45%，后者约为55%。据舟山企业统计数据，2019年水产品报关进口重量和金额分别为46.3万吨和73.5亿元。其中，头足类约26.3万吨和36.1亿元，金枪鱼约10.5万吨和17.0亿元。

一、出口品种概况
据舟山海关统计，2019年舟山市水产品出口量304924.0吨，出口额790854.6万元（以下均以人民币计），出口量增长8.16%，出口额下降0.26%。考虑到金枪鱼、鲭鱼及蟹类出口量较快增长且价位相对偏低，整体来看，水产品外贸出口呈稳中向好、高位波动态势。具体出口情况见表一。
表一：2019、2018年舟山水产品主要出口品种情况

重量吨，金额万元

	品名
	2019年
重量
	2019年
金额
	2018年
重量
	2018年
金额
	重量同比（%）
	金额同比（%）

	鱼类
	208519.3 
	435133.9 
	171297.4 
	394407.6 
	10.33 
	10.33 

	内：鲣鱼金枪鱼类
	83377.5 
	208911.2 
	69300.8 
	191073.2 
	20.31 
	9.34 

	内：冻鱼及冻鱼片
	126208.2 
	214250.2 
	102475.0 
	192619.1 
	23.16 
	11.23 

	头足类
	53221.4 
	189000.0 
	65807.4 
	215510.5 
	-19.13 
	-12.30 

	虾类
	18702.6 
	106505.1 
	22505.5 
	122612.9 
	-16.90 
	-13.14 

	蟹类
	21950.7 
	54352.6 
	19985.6 
	54382.8 
	9.83 
	-0.06 

	其它
	2530.1 
	5863.0 
	2323.5 
	6002.4 
	24.02 
	14.91 

	合计
	304924.0 
	790854.6 
	281919.4 
	792916.2 
	8.16 
	-0.26 


从上表可知，舟山水产品出口品种的格局没有多大变化，仍以鱼类（包括鲣鱼、金枪鱼）、头足类、虾类、蟹类及其制品为主。

（一）鱼类出口重量和金额分别为20.9万吨和43.5亿元，量、额同比均增长10.33%，占总出口比重分别为68.4%和55.0%，同比分别提高7.6和5.3个百分点。其中，冻鱼及冻鱼片出口重量和金额分别为12.6万吨和21.4亿元，所占比重分别为41.4%和27.1%，同比分别提高5.0和2.8个百分点。从品种构成来看，鲣鱼、金枪鱼类出口重量和金额分别为8.3万吨和20.9亿元，同比分别增长20.31%和9.34%，所占比重分别为27.3%和26.4%，同比分别提高2.8和2.3个百分点。主要增长市场为西班牙、葡萄牙和阿尔及利亚，主要下降市场为泰国，以上四国是舟山金枪鱼主要出口市场，重量、金额的比重均约为3:1:1:1，合计约占舟山金枪鱼出口总量的70%左右。西班牙已跃居为舟山金枪鱼出口第一市场,而泰国市场出口下跌40%左右，比重与葡萄牙和阿尔及利亚持平;其次是鲭鱼，出口重量和金额分别为7.2万吨和7.34亿元，同比分别增长43.2%和51.7%，占总出口比重分别为23.8%和9.3%，同比分别提高6.8和2.8个百分点；另外，其它鱼类出口主要还包括鱼糜1.5万吨、秋刀鱼1.2万吨、安康鱼0.8万吨、鳗鱼0.3万吨，以上六大产品占到鱼类出口总量的89%和总额的83%。整体来看，鱼类出口形势非常好，增长品种主要有鲣鱼、鲭鱼、秋刀鱼和鱼糜等。舟山鱼类主要出口企业（指超过该品种出口重量的2.5%或者金额的2%，以下同）约50家，出口国家和地区近百个，主要集中在11个国家和地区。

（二）头足类及其制品出口重量和金额分别为5.32万吨和18.90亿元，量、额同比分别下降19.13%和12.30%，量、额比重分别占17.5%和23.9%。从主要市场来看，日本是最大的出口市场，同比重量虽下降6%，但金额却反而增长10%以上，量、额比重同比均上升约9个百分点，占头足类出口总量和总额的47%和59%。相比较，西班牙、葡萄牙和意大利三个市场，其合计重量和金额同比下降均约48%，合计比重约14%和10%，同比均下降7个百分点。另外，出口美国市场重量和金额同比又呈现两位数下降，比重均约占6%维持不变。以上五个市场合计占头足类出口总量和总额的68%和75%。舟山头足类主要出口企业18家，出口国家和地区55个，主要集中在12个国家和地区。

（三）虾类及其制品出口整体徘徊在下降通道。出口重量和金额分别为1.87万吨和10.7亿元，量、额同比分别下降16.90%和13.14%，比重分别占6.1%和13.5%，同比分别下降1.8和2.0个百分点，主要出口国家和地区为西班牙、中国台湾省、日本、美国、韩国和葡萄牙，以上六个出口市场合计量、额占虾类出口的81%和85%。欧盟市场是虾类第一市场，输欧单冻虾仁重量和金额分别为0.84万吨和4.3亿元，同比分别下降10%和12%。舟山虾类主要出口企业11家，出口国家和地区33个，主要集中在10个国家和地区。

（四）蟹类及其制品出口重量和金额分别为2.20万吨和5.44亿元，重量同比增长9.83%，金额同比下降0.06%。蟹类产品出口量在2017年后连续三年增长实属不易，出口重量和金额比重分别占7.2%和6.9%，同比基本持平。蟹类主要出口韩国、美国、日本、中国香港和中国台湾省，以上五个市场合计占到舟山蟹类出口总量和总额的96.5%和96.2%。其中，出口韩国重量和金额比重最高，量、额分别约为1.9万吨和4.3亿元，同比分别增长14.5%和8.1%，比重分别约为76%和61%。其次是美国和日本，出口重量和金额均下降20%左右。以上三个市场均以整梭子蟹或者切蟹出口产品为主，而出口中国香港产品以蟹肉为主，重量比重较小，但金额比重相对较高。舟山蟹类主要出口企业17家，出口国家和地区19个，主要集中在5个国家和地区。

2019年舟山水产品出口量增额减，金枪鱼、鲭鱼、秋刀鱼渔获物供应充沛且价位相对偏低，拉动了出口增长，同时，像虾类、鱿鱼等头足类原料短缺影响出口也很明显。从总体看，一是近海渔业资源衰退影响出口明显。2019年我国近海捕捞产量约1000万吨，比上年减少5%左右，休渔期延长和渔业政策收紧还将继续影响像东海虾、蟹类以及近海鱼类整体捕捞产量，原料不足倒逼加工企业把有限资源更多转化为经济效益；二是远洋自捕鱼运回和进口一般贸易得到快速发展。像鱿鱼等头足类、金枪鱼类（包括鲣鱼）和鲭鱼等上层鱼类，作为原料加工后再出口比重进一步攀升，其与国内原料加工后出口成品相加已占到舟山水产品出口总量的69.0%和总额的59.7%，由此可见，水产品原料进口贸易重要性愈发显现。

二、出口市场（国别）概况

欧盟、日本、韩国、泰国、美国是舟山水产品的传统出口市场，通常占据出口重量的55%和出口金额的65%，整体稳中略有下降；其它市场包括东南亚、非洲、大洋洲和南美洲等约70个其他国家（地区），占出口重量的45%、出口金额的35%，涵盖了近几年表现活跃的“一带一路”沿线国家等新兴市场，出口比重整体呈增长态势。具体出口市场见表二。

表二：2019、2018年舟山水产品出口主要国家情况

重量吨，金额万元
	国别
	2019年
重量
	2019年
金额
	2018年
重量
	2018年
金额
	重量同比增减（%）
	金额同比增减（%）

	欧盟
	68783.9 
	195051.9 
	60768.5 
	191096.2 
	13.19 
	2.07 

	日本
	46857.6 
	192277.4 
	47960.7 
	198265.0 
	-2.30 
	-3.02 

	韩国
	33119.8 
	93825.1 
	35797.4 
	87752.6 
	-7.48 
	6.92 

	俄罗斯联邦
	24386.3 
	40600.0 
	18976.2 
	38888.9 
	28.51 
	4.40 

	泰国
	15509.9 
	33945.4 
	17176.0 
	35567.3 
	-9.70 
	-4.56 

	其它国家和地区
	116266.6 
	235154.9 
	101240.6 
	241346.3 
	14.84
	-2.57

	内：埃及
	17826.1 
	19620.7 
	11871.4 
	13767.0 
	50.16 
	42.52 

	内：越南
	14351.6 
	14221.8 
	11927.9 
	15739.1 
	20.32 
	-9.64 

	内：阿尔及利亚
	8853.2 
	21923.3 
	2958.7 
	8062.4 
	199.23 
	171.92 

	合计
	304924.1 
	790854.6 
	281919.4 
	792916.2 
	8.16 
	-0.26 


（一）欧盟市场稳定增长，量、额占据出口市场第一位。出口重量6.88万吨，出口金额19.51亿元，同比分别增长13.19%和2.07%，均创历史新高。出口重量和金额比重分别为22.6%和24.7%，同比分别增加1.0和0.6个百分点。从出口主要市场来看，在重量和金额上西班牙分别为3.35万吨和10.1亿元，葡萄牙分别为1.36万吨和3.66亿元，意大利分别为0.47万吨和1.60亿元，以上三个市场合计占出口欧盟市场总量和总额比重分别为75.3%和78.7%，与上年持平；从出口主要产品来看，主要为鲣鱼、金枪鱼类、虾、鱼片、头足类产品。其中，鲣鱼、金枪鱼类出口重量和金额分别为3.1万吨和7.2亿元，头足类为1.1万吨和3.3亿元，虾类为0.8万吨和4.3亿元，其它鱼类为0.8万吨和2.2亿元，以上品种合计量、额比重分别约占出口欧盟总量和总额的84%和87%。从2019年出口欧盟形势来看，西班牙和葡萄牙增长的主要是鲣鱼产品，下降的主要是头足类和虾类及其制品。舟山输欧企业约50家，主要出口企业15家，出口主要产品为鲣鱼、金枪鱼、安康鱼等各种鱼片和虾、头足类等及其制品。

（二）日本市场稳中有降，量、额略有下降，均排名第二。出口重量和金额为4.69万吨和19.23亿元，量、额同比下降2.30%和3.02%，出口重量和金额比重为15.4%和24.3%，同比下降1.6和0.7个百分点。日本市场相对其他市场属于订单量大、附加值高又最为稳定的市场。出口品种以金额为序，主要为头足类、鳗鱼、虾、鱼糜及鲣鱼、金枪鱼类，6种合计重量和金额比重分别占90.3%和92.8%。其中，头足类出口最多，约为2万多吨和12亿元左右，重量同比下降6%，但金额同比却增长了10%以上，实属不易，且重量和金额比重分别超过全市头足类出口的40%和63%，突显集聚效应。从整体出口量来看，虾、蟹下降较快，鲣鱼、金枪鱼类、头足类和鳗鱼略有下降，鱼糜略有增长。舟山输日企业54家，主要出口企业22家。

（三）韩国市场量减额增，位居第三。出口重量为3.31万吨，同比下降7.48%，出口金额为9.38亿元，同比增长6.92%。出口重量和金额比重占10.9%和11.9%，重量比重同比下降1.8个百分点，金额比重同比提高0.8个百分点，出口品种原料来源主要为国内海洋捕捞鱼货，以蟹类、小黄鱼、虾类、头足类、安康鱼、龙利鱼及鱼糜为主，合计重量和金额比重分别为87.6%和89.8%。其中，蟹类出口最多，重量和金额为1.8万吨和3.9亿元，同比分别增长13%和7%，重量和金额比重均约为42%。从出口量整体来看，虾类、鱼糜有较大幅度下降，鳗鱼、安康鱼略有下降，小黄鱼、蟹类、龙利鱼有所增长。舟山输韩企业57家，主要出口企业16家。

（四）俄罗斯市场近三年持续崛起，量、额又有提升，排名跃居第四。出口重量为2.44万吨，出口金额为4.06亿元，量、额同比分别增长28.51%和4.40%，出口重量和金额比重分别为8.0%和5.1%，同比分别提高1.3和0.2个百分点。近几年，俄罗斯持续受到西方国家的抵制和制裁，随着中俄双边交流不断扩大，俄罗斯对我国水产品的进口需求量达到了历史新高，作为舟山新兴市场出口的中坚力量，可惜该市场产品多以原料为主，出口品种主要有鲣鱼、金枪鱼类和秋刀鱼、鲭鱼等上层鱼类及海鲜配菜，以上品种合计比重约占重量和金额的83%和80%，2019年秋刀鱼和鲐鲹鱼出口增长较快，舟山输俄企业23家，主要出口企业13家。
（五）泰国市场呈现量、额齐降局面，排名继续下降，位列第五。出口重量和金额分别为1.55万吨和3.40亿元，量、额同比分别下降9.70%和4.56%，出口重量和金额比重分别为5.1%和4.3%，同比分别下降1.0和0.2个百分点。其中，鲣鱼、金枪鱼类出口1.4万吨和2.9亿元，同比重量和金额分别下降11%和10%，占出口泰国重量和金额的比重分别为90%和86%，占到舟山鲣鱼、金枪鱼类出口总量和总额的16.4%和14.4%，主要是供加工鲣鱼、金枪鱼类做罐头用的半成品。泰国市场的主要出口品种有鲣鱼、金枪鱼类原料及半成品，以及小部分鱿鱼，出口产品比较单一。舟山输泰国企业19家，主要出口企业12家。
（六）对东南亚、非洲、大洋洲和南美洲等其他国家（地区）的水产品出口继续保持近几年来的稳步增长态势。出口重量和金额分别为11.6万吨和23.5亿元，出口重量增长14.84%，出口金额下降2.57%，出口重量和金额比重分别为38.1%和29.7%，同比比重基本持平。其中，对“一带一路”沿线国家和地区出口重量和金额分别约为9.8万吨和15.7亿元，同比分别增长21.43%和8.25%，主要增长的是东盟国家、蒙俄及中亚、西亚、北非国家。从出口形势看，增长较快的有埃及的鲐鲹鱼，越南的秋刀鱼，阿尔及利亚的鲣鱼、金枪鱼类产品，中国台湾省的鳗鱼和鱼糜，中国香港的蟹肉，而下降较快的有台湾的虾类，肯尼亚的鲐鲹鱼。舟山水产品出口新兴国家和地区约有70个，企业约有80家，主要出口企业30家左右。
综上所述，一是要巩固和加强欧盟、日本、韩国、泰国、美国等传统市场。上述市场是舟山水产品出口数十年历史的沉淀所形成的，其“基本盘”占了舟山水产品出口重量的50%和出口金额的65%以上。要严把食品安全质量关，产品要符合进口国对产品质量安全的要求，同时要加大对新产品开发力度，适应对原料紧张产品更替的市场规律。二是要大力发展与新兴国家（地区）之间的双边水产品贸易，满足出口市场对不同资源的需求。近几年，舟山水产品出口新兴市场增长快速，是全市水产品出口贸易增长的主要动力和源泉。如“一带一路”沿线国家和地区，市场开拓效果显著，像俄罗斯、埃及、菲律宾、越南等都有可喜的增长表现。

三、出口市场的预警分析

（一）日本市场稳中有降，有限资源向利润好市场集聚效应突显。日本市场向来是舟山水产品出口量大、利润高、品种丰富的稳定市场，是头足类、鱼糜制品、鳗鱼制品、虾制品以及金枪鱼的销售重地。特别是近几年因鱿鱼等原料整体短缺，舟山头足类及其制品出口转为下降是迟早之事，努力在高端市场创造更高的效益，延缓下降的速度是企业更应该关注的。2019年出口到日本市场的鱿鱼等头足类、鲣鱼、金枪鱼类及鳗鱼产品下降幅度均小于一般市场，鱼糜制品还有进一步增长，突显了市场对高附加值产品的集聚效应。日本市场的比重常年位居前列，提高有限资源销售业绩，开发替代产品，延缓出口下降，是维护好日本这个重要市场的关键之举。

（二）欧盟市场表现良好，继续做好远洋渔船欧盟卫生注册和输欧企业办理合法捕捞证明工作。近两年，舟山远洋渔船欧盟卫生注册获得实质性突破，不但完成了33艘渔船欧盟卫生注册，且注册渔船种类涵盖了冷藏运输船，远洋鱿钓渔船等种类，使得前两年连续在西班牙港口通关受阻的远洋鱿钓渔船欧盟卫生注册难的问题获得了实质性的突破，又逢金枪鱼、鲭鱼、秋刀鱼出口大幅增长，有力保障了输欧产品特别是远洋产品的顺利出口。因此，积极推进远洋捕捞渔船及运输船卫生注册工作，妥善办理输欧企业合法捕捞证明工作，是舟山远洋渔业资源后续出口欧盟的重要保障。另外，英国脱欧带来经济波动将波及中欧双边贸易，必然会影响到舟山水产品出口欧盟的整体形势，需要密切关注事态发展。

（三）韩国市场量减额增，继续呈现震荡回落趋势。韩国市场与国内消费需求相似，地域相近，水产品出口韩国受国内海洋渔业资源和国内消费增长影响较大。在国内捕捞限制和原料紧缺背景下，常规资源更多地向高利润或集聚市场销售，如出口韩国的蟹类和小黄鱼等获得了增长，而虾类、头足类和鱼糜等却下降较快。企业要积极提高产品质量和产品附加值，合理配置国内捕捞产品的销售市场。
（四）泰国市场呈现量、额齐降局面，金枪鱼主打产品输欧分流明显。出口泰国市场的鲣鱼、金枪鱼类产品一直是舟山的主要销售市场，大部分是中国台湾企业的代加工，为泰国金枪鱼的罐头提供原料或半成品，2019年金枪鱼价格呈现十年来最低水平，虽然出口增长较快，但近两年流向欧盟尤其是西班牙市场的鲣鱼、金枪鱼远远超过了泰国市场，且鱼肉平均价格每吨超过了泰国市场100美元，意味着金枪鱼出口企业除了为泰国市场代加工外，趁原材料低价开拓欧美金枪鱼罐头食品终端市场，且效益不错。这也是拓宽产品销路的积极尝试，必将影响后续泰国市场的走势。
（五）美国市场出现两位数下降，中美贸易摩擦还将继续影响进出口形势。2019年出口美国重量和金额下降近四成，重量和金额比重已跌出前六。主要产品头足类、蟹类都出现大幅下滑，金枪鱼几乎没有出口，只有原本比重较小的虾类产品略有增长。2月6日，国务院关税税则委员会发布公告，决定调整对原产于美国约750亿美元进口商品的加征关税措施。根据中美签署的第一阶段经贸协议，自2月14日起，美国3000亿A清单加征关税从15%降至7.5%正式生效。虽然近期显示中美谈判积极向好，但是慢慢长路，困难和变数依然很大，企业更应配合国家做好长期的贸易谈判。

（六）对新兴市场出口以初加工产品为主，“一带一路”沿线国家贸易涨幅明显。2019年金枪鱼、鲭鱼以及秋刀鱼出口得到大幅增长，这些产品的销售重地如俄罗斯、埃及、阿尔及利亚、菲律宾和越南等贸易额都明显增长，这些国家大部分是“一带一路”沿线国家，出口继续保持近几年来的稳步增长态势，是舟山水海产品出口进一步增长的动力和源泉，但这些国家地缘政治环境不稳定因素对外贸的影响仍然存在，希望政府推动重点方向重点国别重点领域实现新的突破，助力破解企业发展面临的国内外困境及问题。（舟山水产品预警点）

金枪鱼价格继续上涨 欧洲渔船被迫暂停捕捞但产量仍不佳
据悉，目前运往泰国曼谷的金枪鱼价格正快速上涨，主要原因是捕捞量下降，现已跌至历史最低水平。一位亚洲水产行业高管表示：“几乎所有海洋的金枪鱼捕获量都很低，在曼谷金枪鱼价格为每吨1500美元，最高可达每吨1550美元。现价格将达到每吨1600美元。”一位驻美国的交易员指出:“较小的罐头工厂很可能以每吨1500美元的价格买入金枪鱼，但我认为较大的罐头加工厂正抵制这一趋势，并试图将价格控制在每吨1450美元左右。目前，西太平洋东部海域的捕捞状况正在改善，但巴布亚新几内亚附近的捕捞状况仍很差，渔获量较低。”

在欧洲，金枪鱼的价格也在上涨。据一位美国贸易商表示:“目前印度洋金枪鱼价格已达1200欧元/吨，因海地武装部队的禁令，到3月底只有少量船只会在大西洋靠岸。”在西班牙，几周前的一次拍卖中金枪鱼价格为每吨1250欧元，而最近在土耳其的一次拍卖价格明显高于印度洋。“因此，西班牙的下一个销售目标是与其它市场同步，大幅提高价格，可能在1400-1450欧元/吨。但2019年第四季度金枪鱼价格曾跌至每吨1000美元以下，到1月中旬回升至每吨1100美元左右，2月涨到1300美元以上。同时，在欧洲黄鳍金枪鱼的销售价格最近也涨到2600欧元/吨，而一家大型印度洋船队甚至提出了2700欧元/吨的报价。
欧洲渔船被迫暂停在塞舌尔海域的作业，目前还没有迹象表明欧洲渔船何时将获准再次在塞舌尔海域捕鱼，这可能有助于支撑塞舌尔海域的金枪鱼价格。因无法进入塞舌尔专属经济区捕捞，大西洋和印度洋的黄鳍金枪鱼捕捞放缓，渔获量较低。欧盟罐头商希望囤积金枪鱼，以备夏季销售，但供应量却很低。（来源：冻品攻略）
【行业信息】
中国流加协会会长称要先解决内部问题，再恢复国际贸易

据中国水产流通与加工协会会长崔和分析，今年水产品国际贸易形势十分严峻，中国自己的产品也在积压，产销对接均存在问题。疫情解除后，国内消费恢复，水产品进出口贸易才会进入正常状态。中国水产品消费主渠道是餐饮行业，贸易流通主渠道是批发市场，目前这两块都还是非营业状态。疫情解除后，我们肯定要先解决内部问题，消化内部产能，拉动内需，然后再恢复所有国际贸易。（根据《冻品攻略》摘编）

全国水产品产销对接平台正式上线
受新冠病毒疫情影响，我国水产品流通出现运输不畅、产销受阻等问题。为进一步有效衔接产销，解决水产品和苗种对接问题，中国水产流通与加工协会快速运营“全国水产品产销对接平台（以下简称平台）”小程序，平台包括“鱼交易”“苗交易”两部分功能模块，通过搜索即可浏览；企业用户使用手机即可上传产销信息，经审核后在平台上免费发布。
平台于2月19日连夜上线，渔民通过微信小程序用手机即能进行信息发布，简单易行、操作方便、服务渔民。中国水产流通与加工协会用现代信息资源整合了重点水产（捕养加）企业、批发市场、超市、电商等多方参与，还组织专人对平台发布的信息进行核实和对接。平台上线当天，就有近1000家企业发布信息，特殊时期，特别的手段，跑出了令广大渔民满意的渔业速度。该平台的上线，保证了特殊时期产销的精准对接，解决了疫情期间产品“卖不出”和“买不到”的问题。（来源：中国渔业报）

【知识传递】
请坚持吃鱼，水产品是大自然赠予的礼物，不能被疫情击倒
水产品是大自然馈赠给人类的礼物，是最便宜、最丰富、最优质、最安全的动物蛋白质来源，也是继谷类、牛奶之后第三大蛋白来源，全球70亿人口的15%以上动物蛋白来源于水产品。我国是世界上水产种质资源最为丰富的国家之一，有近2万种野生水生生物，其中鱼类3685种、两栖类250种、虾蟹类2351种、贝类3914种、棘皮动物245种、藻类7002种，遗传多样性极为丰富。现已开发利用水产种类近200种，约占世界主要养殖种类1/4。截止2019年，利用丰富的水产种质遗传资源培育出审定新品种215个。这些丰富的水产品极大满足了不同地域、饮食习惯和营养物质需求的广大消费者，丰富了城乡人民的菜篮子。我国还是当之无愧的世界水产第一大国，水产品总量连续30年位居世界第一，是世界第一大水产养殖国和水产品出口国，也是世界上唯一一个渔业养殖产量超过捕捞产量的国家。

水产品是优质安全的动物蛋白质来源，味道鲜美，富含蛋白质、氨基酸、维生素和矿物质元素。水产品的营养组成与畜禽类动物组成有较大差别，具有高蛋白、低脂肪的优点。鱼类等水产品含有丰富的不饱和脂肪酸，对于增强人体免疫力，提高身体素质具有重要作用。同时鱼类也是良好的维生素来源，海鱼的肝脏是维生素A、D富集的食物。多种鱼类都有的小清蛋白能阻止与帕金森病密切相关的有害蛋白形成，防止脑部神经退行性疾病。在怀孕期，孕妇多吃鱼类，有利于胎儿的发育，尤其是胎儿的脑和视觉神经系统的发育。每周至少吃鱼一次的儿童睡眠更好，通过改善睡眠可提高智商，平均智商分数高出四分之一。

因日前爆发的新冠病毒与武汉华南海鲜批发市场有关联，使社会大众对水产品的安全性产生了质疑，但实际上该批发市场是综合性农贸市场，除销售水产品外，还有频繁的野生动物交易。据研究人员对该市场采集的585份样品进行的检测，发现33份呈阳性，其中31份来自于西区，而西区主要从事野生动物交易，可确定日前爆发的新冠病毒并非来自于水生动物。迄今为止，世界范围内尚未发现有来自水产品的人鱼共患病，一方面是因人和鱼类的亲缘关系远，另一方面也与生活环境差异大，故病原在宿主间的传播增殖存在天然障碍。因此，从公共卫生和生物安全方面来说，水产品是人类最为健康和安全的动物性蛋白来源。

在此可以告诫广大消费者，这次新冠病毒并非来自于水生动物。水产品是安全健康的，是大自然赐予人类的礼物，是优质的动物蛋白来源，大家大可不必恐惧，请放心食用水产品。不仅如此，随着水产养殖绿色发展方式的进一步推进，保护环境、保障质量的安全意识进一步增强，水产品必将更好造福人类。（根据《冻品攻略》摘编）
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