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【建设成就】

浙江舟山有望成为国内最大远洋水产输入口岸

浙江省舟山市海洋与渔业局近日公布，预计今年舟山市远洋渔业捕捞产量继续上升，自捕鱿鱼口岸输入量将达到30万吨，金枪鱼原料加工将达到10万吨以上。

    而去年，舟山市远洋自捕鱿鱼口岸输入量达到25万吨，加工金枪鱼近6万吨。“这几年，随着金枪鱼自捕与加工业队伍的壮大，舟山市远洋渔业生产异军突起。舟山将有望成为国内最大远洋水产品的输入口岸。”舟山市海洋与渔业局外经处的有关负责人说。

    突破远洋渔业瓶颈     金枪鱼产业创新亮点
    金枪鱼加工在国内尚属新兴产业，其产品附加值高，在海产品加工市场占据了较大份额。近年来，国内烟台、青岛、宁波等地迅速冲入金枪鱼加工市场，抢占商机。这两年随着国外鱿鱼市场需求下降，订单大幅减少以及汇率波动，鱿鱼出口制约日趋明显。金枪鱼产业的崛起，无疑为舟山市远洋渔业发展创造了新的机遇。

    统计资料显示，2010年舟山市有14艘超低温、常温金枪鱼捕捞加工船投产，此后投产渔船逐年增多，预计到2014年底将达70余艘。同时，舟山市积极谋划与印尼、巴布亚新几内亚、马尔代夫等国的渔业合作，拓展小型金枪鱼围网、杆钓生产，使远洋自捕金枪鱼产量迅速提升。

    抢占加工产业先机     金枪鱼出口量超鱿鱼
    舟山市一些水产品加工企业抓住泰国金枪鱼加工能力部分向我国转移的机遇，及时调整生产线，与上海开创、浙江省远洋、中水等国内大型金枪鱼围网捕捞企业紧密合作，积极拓展金枪鱼来料加工贸易，大力发展中间产品加工。据介绍，如今，这些产品在泰国、以色列、西班牙和部分美洲、非洲国家畅销。去年，舟山市加工金枪鱼近6万吨，实现产值约11亿元人民币。

    今年第一季度，舟山市金枪鱼产品出口量达到1.29万吨，产值5327万美元，出口量首次超过鱿鱼，呈现出强劲增长态势，成为舟山市水产品出口新的重要增长点。目前，舟山市有从事金枪鱼加工企业15家，全年加工量预计达10万-15万吨。

    “养大”金枪鱼     产业链迅速做强
    目前，舟山市的浙江海力生集团有限公司获省商务厅批准计划投资923万美元，在巴布亚新几内亚建金枪鱼加工基地，预计年处理金枪鱼原料能力1.5万吨。浙江平太荣远洋渔业有限公司已在普陀展茅镇建立了一座2000吨超低温金枪鱼冷库和加工车间，正规划在岱山秀山岛建立一个占地300亩，集多种金枪鱼产品加工、研发于一体的多功能、现代化综合基地。另外，舟山惠群远洋渔业发展有限公司正在定海西码头加快3000-5000吨级金枪鱼专用装卸码头改造建设，与国内主要远洋捕捞生产和运输企业广泛进行金枪鱼码头靠泊装卸业务联系，做强产业链。（中国食品报）

【形势分析】

2012年全国渔业经济统计公报
农业部渔业局

2012年，在党中央、国务院的高度重视和农业部党组的正确领导下，全年渔业发展实现了稳中有进，进中有好的良好态势。渔业经济持续较快增长，水产品总量稳定增加，水产品市场运行平稳，渔民收入持续较快增长。

一、全社会渔业经济总产值和增加值
　　按当年价格计算，全社会渔业经济总产值17321.88亿元，实现增加值7915.22亿元，同比分别增长15.44%和15.02%；其中渔业产值9048.75亿元，实现增加值5077.95亿元，同比分别增长14.77%和14.87%；渔业工业和建筑业产值4127.19亿元，实现增加值1436.57亿元，同比分别增长17.03%和15.10%；渔业流通和服务业产值4145.94亿元，实现增加值1400.70亿元，同比分别增长15.35%和15.49%。三产产值比重为52：24：24。

　　渔业产值中，海洋捕捞产值1706.67亿元，实现增加值960.35亿元，同比分别增长14.66%和18.89%；海水养殖产值2264.54亿元，实现增加值1308.18亿元，同比分别增长17.25%和14.61%；淡水捕捞产值369.85亿元，实现增加值209.40亿元，同比分别增长15.93%和9.68%；淡水养殖产值4194.82亿元，实现增加值2333.09亿元，同比分别增长12.77%和13.50%；水产苗种产值512.87亿元，实现增加值266.93亿元，同比分别增长20.55%和18.63%（渔业产值、增加值以国家统计局年报数为准）。

二、渔民人均纯收入
　　据对全国1万户渔民家庭当年收支情况抽样调查，全国渔民人均纯收入11256元，比上年增加1244.44元、增长12.43%。

三、水产品产量及人均占有量
　　全国水产品总产量5907.68万吨，比上年增长5.43%。其中，养殖产量4288.36万吨，同比增长6.59%，捕捞产量1619.32万吨，同比增长2.49%。养殖产品和捕捞产品的比重为73:27。海水产品产量3033.34万吨，同比增长4.31%；淡水产品产量2874.33万吨，同比增长6.65%。海水产品和淡水产品的比重为51:49。全国水产品人均占有量43.63千克，同比增长4.91%。

　　海水养殖产量1643.81万吨，同比增长5.96%。其中，鱼类产量102.84万吨，同比增长6.66%；甲壳类产量124.96万吨，同比增长10.86%；贝类产量1208.44万吨，同比增长4.68%；藻类产量176.47万吨，同比增长10.17%。

　　淡水养殖产量2644.54万吨，同比增长6.98%。其中，鱼类产量2334.11万吨，同比增长6.80%；甲壳类产量234.30万吨，同比增长8.25%；贝类产量25.88万吨，同比增长2.60%。

　　国内海洋捕捞产量1267.19万吨，同比增长2.03%。其中，鱼类产量875.85万吨，同比增长1.37%；甲壳类产量220.74万吨，同比增长5.55%；贝类产量56.34万吨，同比下降3.54%；藻类产量2.57万吨，同比下降5.97%；头足类产量69.89万吨，同比增长0.53%。

　　淡水捕捞产量229.79万吨，同比增长2.94%。其中，鱼类产量163.60万吨，同比增长3.38%；甲壳类产量34.39万吨，同比增长6.15%；贝类产量28.08万吨，同比下降2.02%；藻类36吨，同比下降18.18%。

　　远洋渔业产量122.34万吨，同比增长6.59%。

四、水产养殖面积
　　全国水产养殖面积8088.40千公顷，同比增长3.23%。其中，海水养殖面积2180.93千公顷，占水产养殖总面积的26.96%，同比增长3.54%；淡水养殖面积5907.48千公顷，占水产养殖总面积的73.04%，同比增长3.12%。

　　海水养殖面积中，鱼类养殖面积为72.90千公顷，同比下降1.35%；甲壳类养殖面积289.95千公顷，同比下降5.67%；贝类养殖面积1474.89千公顷，同比增长4.67%；藻类养殖面积120.80千公顷，同比增长1.32%。

　　淡水养殖面积中，池塘养殖面积2566.86千公顷，同比增长4.77%；水库养殖面积1911.47千公顷，同比增长3.22%；湖泊养殖面积1024.79千公顷，同比增长0.17%；河沟养殖面积274.82千公顷，同比增长0.78%；其他养殖面积129.55千公顷，同比下降1.17%；稻田养成鱼面积1294.92千公顷，同比增长7.20%。池塘、湖泊、水库、河沟和其他养殖方式面积分别占淡水养殖总面积的43.45%、17.35%、32.36%、4.65%、2.19%。

五、渔船拥有量
　　2012年末渔船总数106.99万艘、总吨位1009.85万吨、总功率2173.57万千瓦。其中，机动渔船69.56万艘、总吨位954.23万吨、总功率2173.57万千瓦；非机动渔船37.44万艘、总吨位为55.62万吨。

　　机动渔船中，生产渔船66.35万艘、总吨位853.56万吨、总功率1977.80万千瓦。生产渔船中，捕捞渔船45.14万艘、总吨位770.74万吨、总功率1730.97万千瓦；养殖渔船21.21万艘、总吨位82.82万吨、总功率246.82万千瓦。

　　机动渔船中，海洋渔业机动渔船28.05万艘、总吨位771.43万吨、总功率1595.09万千瓦。海洋渔业机动渔船中，海洋捕捞渔船19.42万艘、总吨位651.75万吨、总功率1327.08万千瓦，分别比上年减少了0.75万艘、增加33.52万吨和1.49万千瓦。

六、渔业人口和渔业从业人员
　　渔业人口2073.81万人，比上年增加13.12万人、增长0.64%。渔业人口中传统渔民为723.58万人，比上年减少7.35万人、下降1.01%。渔业从业人员1444.05万人,比上年减少14.45万人、下降0.99%。

七、水产品进出口情况
　　据海关统计，2012年我国水产品进出口总量792.5万吨，总额269.81亿美元，同比分别下降2.89%和增长4.54%。其中出口量380.12万吨，同比下降2.84%，出口额189.83亿美元，同比增长6.69%。进口量412.38万吨，进口额79.98亿美元，同比分别下降2.94%和0.23%。

八、渔业灾情
全年由于渔业灾情造成水产品受灾养殖面积1087.78千公顷，水产品产量损失138.54万吨，受灾沉船874艘，死亡、失踪和重伤人数164人，直接经济损失237.39亿元。

金枪鱼加工热背后的冷思考

金枪鱼带来了新一轮水产加工热潮。市出口水产行业协会调研显示，2012年，我市有8家企业从事金枪鱼加工出口，出口1.2亿美元。而今年1～4月，出口水产企业增加了3家，尚有4～5家在做出口准备，出口额达6216万美元，同比增长2倍。然而，在金枪鱼进出口贸易额一路上扬的骄人成绩之后，记者却从企业那里听到了不一样的声音。

进价走高，出价降低  企业利润空间被一压再压

“金枪鱼价格较高，一船原料值几千万元，单看进出口额很大，但利润却很低。”浙江兴业集团有限公司进出口业务负责人唐先生告诉记者，兴业出口的金枪鱼占全市金枪鱼出口总额近20%。

“原料价格是由国际集团垄断的，我们没有议价权，金枪鱼罐头消费市场主要是欧洲，受欧盟经济影响较大，欧盟对金枪鱼罐头产品也有配额限制。 ”唐先生说，从目前市场行情看，金枪鱼原料价格在逐年走高，出口价格却在跌。 2010年金枪鱼原料890美元/吨，到2012年底已经涨到1800美元/吨，涨了1倍，今年又一路攀高。而出口价格自2010年的6200美元/吨以后不仅没涨，还有小幅下跌。如此一涨一跌，压缩了企业利润空间。

除了利润空间被挤压，跟风而上导致的无序竞争也让一些水产企业负责人感到担忧。“争相压价，让人家老外占了便宜，最后自己却没好处。”一家水产企业负责人说，从南美对虾到鱿鱼，舟山水产企业这种“窝里斗”已经让老外摸透了。

“无序压价对行业打击非常大，我们鼓励企业合理规划自身产业，避免一哄而上同质竞争。”市出口水产行业协会副秘书长周震海说。价格战是一种短视行为，企业眼光要放长远，能做的还很多，可以开拓其他市场，也可加大对金枪鱼下脚料的深度开发利用。记者从企业了解到，目前金枪鱼下脚料占到七成，但多以几百元一吨的价格卖给鱼粉加工厂。

目前过度依赖泰国市场  那边起风这边就会感冒

目前舟山加工出口的冻、煮金枪鱼60%以上出口泰国，在泰国加工成罐头产品再出口欧洲。“我们也能做罐头产品，但是无法与泰国竞争，泰国做了几十年，已经有了成熟的销售渠道。”周震海分析认为，做原料出口符合现阶段舟山的实际。

事实上，做成罐头价格能卖得高，但是企业最后利润率不一定会高。有两方面客观原因存在，首先加一条罐头生产线意味着设备、人力等生产成本的增加，其次海关出口退税对于冻原料征税13%退13%，而对于煮熟品、罐头等列入精深加工范围的，征税17%退15%。深加工这一步，意味着企业少了2个百分点的利润。
“现在企业还是要密切关注世界金枪鱼、鲣鱼罐头市场的变化，舟山与泰国产业关联度太高，如果泰国市场有风吹草动的话，舟山企业就会感冒。”周震海建议，“企业要提早做准备，开发不同市场，不要在一棵树上吊死。”目前，很多国家和地区对于金枪鱼都有市场需求，我市已有企业将产品出口至我国香港、台湾地区，以及西班牙、意大利、俄罗斯、墨西哥、美国等国家，还有更多海外市场尚待开发。

据了解，我市出口水产行业协会已经从今年开始，增加了对金枪鱼、鲣鱼的关注度，及时向企业通报或发布预警信息，以确保舟山金枪鱼、鲣鱼产业顺利发展。（李燕妮）
【读报有感】

跳出同质化  制造新产品

5月8日的《国际商报》刊登了该报记者吴力的文章《出口如何跳出同质化怪圈》。记者通过对不同行业企业负责人的采访，用老总们自己的感受描述了同质化产品出口恶性竞争的现状，分析了生产同质化产品的根源，提出了跳出同质化产品的举措。对做产品的企业而言，确实具有普遍的警示意义和启迪作用。

所谓“同质化”产品，即用相同的原料，相同的加工工艺，制造出的质量相同或相似的产品。

因为产品同质，自然也就同价。但受市场经济规律影响，谁的产品价格低，客商就买谁的。于是，低价恶性竞争便伴随而来。

由于低价竞争，必然粗制滥造，甚至掺假，以降低产品成本。于是，产品质量下降，逐渐失去信誉。

低价恶性竞争，产品失去信誉，企业得不到应有的利润，甚至亏损，企业只好垮台，这就是同质化产品恶性循环的“怪圈”。

教训和挫折是最好的老师。它告诫企业家，要跳出同质化怪圈，用相同的原料、不同的加工工艺，生产出不同的产品，即“差异化”产品。

差异化产品因其质量不同，产品之间无可比性，就不存在低价恶性竞争，也就不会陷入同质化怪圈。
诚然，跳出同质化，制造新产品，的确不是一件容易的事。它首先要求企业家转变观念，要具有超群的勇气，掌握先进的科学技术，投入巨额资金，还需要政府的引导、扶持和监管。

由其它行业联想到水产加工行业。应当说，在水产加工行业中，同质化产品现象也是普遍存在的，企业也饱受低价恶性竞争之苦。

令人欣慰的是，在舟山水产行业中，已经有一批骨干企业率先跳出了同质化怪圈。他们通过自己的聪明才智和艰辛努力，生产差异化产品，或者利用价格低廉甚至很不起眼的水产原料或下脚料制造出了品质优良、高附加值的高新技术产品，而且销路不错，利润可观。如兴业公司的高浓缩鱼油、海力生公司的海洋药物、华兴公司的“银豪”牌竹节对虾、通衢公司的蟹肉罐头、富丹公司的鼬鳚鱼加工、华利公司的贻贝壳加工等等。

榜样的力量是无穷的。在此衷心祝愿全体会员企业认真学习先进企业的成功经验，在各级政府及相关部门的大力支持下，以坚强的决心和毅力，克服重重困难，努力创新产品，为舟山水产加工业的转型升级做出新的更大的贡献！

                                               （周佳章  史宪孟）

附：

出口如何跳出同质化怪圈

虽然“中国制造”已经拉开了设计创新的大幕，但产品同质化的问题仍然不可小觑。对此，企业家表示，“中国制造”形象的改变需要企业、行业加强自律，也需要政府主管部门的引导和监管。

“最大的压力来自于同业间的竞争。无序竞争伴随产品同质化而来，使得出口很不好做。”上海永久进出口有限公司高级经理陈延令对记者直言道。

时下，出口企业之间的恶性竞争已经成为企业转型升级路上的一只“拦路虎”。实际上，这也是行业诟病多年的问题。

出口企业到底如何才能跳出同质化的怪圈？

同质化依然明显

虽然“中国制造”已经拉开了设计创新的大幕，但产品同质化的问题仍然不可小觑。在刚刚闭幕的广交会上，记者发现许多参展企业的产品差距并不大，采购商只要大致比较一下价格就可以了。

贝立德能源科技有限公司业务员王小说，现在光伏企业太多，仅浙江省台州市生产光伏产品的企业就至少有五六家，在和境外客商谈生意时，面对同行之间的价格竞争，压力颇大。

“你报价便宜，别人报价更便宜，国内同行互相杀价。”陈延令说，在国内同行的竞争下，价格已经变得越来越透明，越来越低。在国内生产成本上涨、海外市场萎缩的大形势下，同行压价竞争如此激烈，企业生存的艰难程度可想而知。

一家自行车生产企业的负责人介绍说，有些企业为了降低成本，往往将冷轧带钢替换成廉价的家具钢管，成本虽然降低了，但柔韧性不够，焊接在自行车上之后容易断裂，存在安全隐患。但在销售中，如果不称重或者进行专业性的检查，很难发现质量问题。

恶性竞争何时休

“很多企业不是没能力做好产品，而是被迫做低端。”宁波一家电器公司的副总裁如是说。

这确实是一场恶性循环的游戏。该公司负责人反映说，不仅做低端市场的企业陷于恶性循环之中无法自拔，有些做中高端市场的企业，为了获得一时的竞争优势，也不得不降低“格调”，卷入其中。

“做产品，有竞争是必须的，但如果是恶性竞争，就会对行业带来毁灭性的打击。”上述电器公司的副总裁说，恶性竞争在短期内可以降低价格，但就长期而言，消费者是会醒悟的，最后毁坏的将是整个“中国制造”的声誉，甚至永久地失去消费者。

恶性竞争不仅仅体现在价格和质量上，“战火”已经燃向了其它领域。骓驰（上海）自行车有限公司海外销售经理王小东对此深有感触。他说，公司在网络上销售产品之后，官网每月都要遭到几百次攻击。

“中国制造”形象的改变需要加强企业、行业自律，也需要政府主管部门的引导和监管。

江苏无锡天地合同能源管理有限公司销售经理庄重说，公司对LED节能灯进行模块化设计，既实现了自由组装，简便易用，节约了成本，又解决了LED灯的散热难题，而且避开了同质化竞争，销量不错。

上述宁波企业副总裁建议，需严格执行行业标准和监控。比如做水杯的塑料，有食用级、防火级等不同级别标准，但由于标准缺失或监管不到位，企业往往是哪种便宜用哪种，甚至将不同标准的材料混搭。

“美国的消费者协会坚决站在消费者立场上，现在中国很多家电企业不敢做美国的生意。”这名副总裁建议，除了企业自律，行业监管和政府引导，还要加强消费者的维权，“这既是帮消费者，客观上也帮助了企业发现和改进问题。现在80、90后逐渐成为主要市场，社交媒体和人际传播非常发达，口碑非常重要，即使是品牌企业，也要真正做好产品才能得到消费者的认可。”
（吴力）

【国际经贸】

美国初裁中企5.76%反补贴税

暖  水  虾  能  否  “回  暖”

根据美国商务部（DOC）公布的初裁结果，中国暖水虾企业的反补贴税率为5.76%，与泰国、越南等竞争对手差异不大。美方在将中国视为非市场经济国家且没有充分证据的情况下发起反补贴调查，违反了世贸规则。屡受反倾销与反补贴“折腾”的中国暖水虾企业能否回暖？受访企业表示将积极应诉。

“初裁结果比较中性，我们更关注的是现场核查与终裁情况。”针对近期美国公布的对中国冷冻暖水虾反补贴调查初裁结果，强制应诉企业湛江国联水产开发股份有限公司（国联水产）董秘郭文亮5月31日对国际商报记者说。

根据5月29日美国商务部（DOC）公布的初裁结果，国联水产及其他中国企业反补贴税率为5.76%。据了解，DOC和美国国际贸易委员会（ITC）将最早分别于今年8月和9月作出终裁。

此案除涉及中国外，还包括厄瓜多尔、印度、印尼、马来西亚、泰国和越南等6个国家。原本7个产虾国中，中国出口至美国的对虾产品排在第7位。根据初裁税率的高低排序，中国位于7国中间，印尼、厄瓜多尔和泰国的税率低于中国，而印度、越南、马来西亚的税率则高于中国。

郭文亮表示，目前企业出口订单稳定，销售情况没有出现太大波动。

与主要竞争国差别不大

根据公告，DOC将通知美国海关对此类产品征收相应的反补贴税押金。DOC最新的贸易法执法规定，从2011年11月2日起，涉案产品进口商在初裁结果公布后至反补贴税令发布前需向海关支付现金押金。

虽然中国企业将被征5.76%的反补贴税，但与其他主要竞争对手相比，这一结果“比上不足，比下有余”，因此目前企业的订单情况正常。

根据初裁结果，印度、马来西亚、泰国和越南涉案企业的补贴率分别为10.41%~11.32%、10.8%～62.74%、2.09%、5.08%～7.05%。厄瓜多尔和印尼基本是零关税，可忽略不计。

在全球暖水虾对美出口份额中，中国、泰国和越南呈现“三足鼎立”局面。郭文亮此前在接受国际商报记者采访时就曾表示，此案对中国企业来说既是挑战也是机遇：若能争取到相对泰、越更有优势的比较税率，中国出口企业的优势将显现出来。
“大部分主要产虾国面临的是反倾销和反补贴两种税，比如泰国这两个税种的综合税率为百分之三点多，虽然仍比中国低两个多百分点，但优势不是很大。”郭文亮表示，近年来由于遭受对虾早死综合征（EMS），泰国的出口份额不断下降，而目前来看泰国的生产成本和产量仍然不特别理想。至于越南，5.08%～7.05%的税率也与中国差别不大。

郭文亮表示，得到零关税的厄瓜多尔主要生产虾类初级产品，产品类别差别导致直接竞争冲突较小。印度虽然近年的上升势头很快，但这次超过10%的税率给企业造成的冲击还是非常大的。

再扛行业大旗

郭文亮告诉记者，美方关于初裁的计算过程目前还未公布，税率有无修正也不得而知。“下一步是现场核查。主要是看终裁的结果，从历史经验来看，初、终裁结果有差别是正常的。”他说。

根据相关程序，DOC和ITC将最早分别于今年8月和9月对此案作出终裁。如果这两家机构都作出肯定性终裁，即认定从中国等国家进口的此类产品将给美国相关产业造成实质性损害或威胁，DOC将要求海关对相关产品征收反补贴关税。

2013年1月17日，DOC对本案发起反补贴调查，这是美国针对中国发起的首例农产品反补贴调查。2月7日，ITC对此案作出反补贴产业损害初裁。

商务部新闻发言人沈丹阳此前曾表示，美方在将中国视为非市场经济国家且没有充分证据的情况下对中国企业发起反补贴调查，既违反世贸组织规则，也违反其国内法律。

作为中国对虾输美的龙头企业，国联水产此次再次扛起行业大旗，代表全行业积极应诉。2003年，DOC就曾对中国对虾产品发起反倾销调查；彼时国联水产经过近一年的积极应诉，凭借完善的质量管控体系和成本管理体系，取得了零税率，赢得反倾销诉讼的胜利。(滕飞)

【外地信息】

宁波抢占西北百亿海鲜市场

在宁波人的印象中，生活在大西北的人习惯于吃牛肉、羊肉和拉面，但宁波水产商到兰州后发现，西北人不仅喜欢海鲜，而且那儿还是一个水产品年销量超百亿元的大市场。

“大黄鱼的味道太鲜美了”……日前，在宁波市水产协会组织的“宁波水产品兰州推介”活动上，数百位来自甘肃、青海、宁夏等西部地区的客商，在品尝了宁波海鲜后，赞不绝口。

展示现场，来自象山、宁海、奉化、余姚、慈溪等地的40余家水产企业，带来了海产冷冻品、鱼糜制品、干制品、罐制品、腌制品、熏制品、藻类等8大系列200多个名特优新水产品，以及生态养殖品和远洋捕捞产品。许多西部地区的客商迫不及待地递上名片，与参展的宁波水产品企业谈起了合作意向，其中10余位客商当场签下了近20份供货订单。

“以兰州为中心的西北地区，是一个被宁波人遗忘了的大市场。”据宁波市水产协会常务副会长陈锡刚介绍，兰州向宁波发出了举办本次推介活动的邀请后，协会专门对西北市场进行了一次调研。结果发现，兰州是沿海地区水产品进入大西北的一个集散中心。目前在兰州做水产品生意的各地客商已有500多家，水产品年销量超百亿元。

身为西北地区大水产商的西宁弘一商贸有限公司董事长丁天龙说，宁波有许多水产深加工企业，无论是远洋捕捞，还是来料加工，产品在西北市场均有很强的竞争力。以鱿鱼为例，目前宁波每吨售价在5000元至6000元，而在青海市场，每吨售价在1万元至1.2万元，这么巨大的差价，不知为何宁波商人对此无动于衷。

“如果把宁波鲜活水产品销到西北市场，那将是一片新的天地。”宁波市海洋与渔业局副局长陈员祥说。距兰州市中心不到半小时车程、由宁波人投资的瑞鑫国际商业城瑞鑫冷链物流园正在兴建，占地180亩，拥有10万吨级专业冷库，配备大型综合型交易市场。物流园竣工后，年商品周转量可超100万吨，将成为兰州市“东部生活资料物流园区”和“兰州农副产品物流中心”的重要组成部分。（宁旺）

【会议报道】

浙江省社会组织促进会举办社会组织专职工作人员业务培训班
6月5-6日，浙江省社会组织促进会在杭州举办社会组织专职工作人员业务培训班，省社会组织促进会会员单位的168名专职工作人员参加了培训。
培训班上，《中国社会报》社会组织周刊执行主编、《中国社会组织》杂志事业发展部主任包颖讲授了《社会组织新闻信息宣传》，省民政厅政策法规处处长陶澄滨讲授了《政务信息写作》，省委组织部、省委“两新”工委两新党建处处长潘天灵讲授了《党的十八大与社会组织党建》，中国摄影家协会王春杰讲授了《社会组织活动拍摄与宣传》，浙江亮点投资有限公司副总经理郑晓亮讲授了《协助提升社会组织金融服务能力》等内容。

协会副秘书长史宪孟参加了本次培训。（协会秘书处）
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