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【领导批示】

刘宏明副市长以协会会长周佳章上报的一份信息作出批示

4月18日，市政府副市长刘宏明对市政协特邀信息员、协会会长周佳章上报市政协、由市政协《政协专报》转报市政府的信息《我市水产加工企业呼吁远洋鱿钓鱼船应提供合法捕捞证明真实材料》作出批示：“请市海洋渔业局、市远洋渔业协会对远洋渔业捕捞单位做好教育和培训工作，使远洋渔业规范有序。”

附：我市水产加工企业呼吁

远洋鱿钓渔船提供合法捕捞证明真实材料

为确保输欧捕捞水产品的合法性，2008年欧盟制订了第1005/2008号条例，规定自2010年1月1日起，对进口欧洲的海洋捕捞产品实行合法性认定，以打击非法捕捞、不报告及不管制行为，简称为IUU法规。

为了应对欧盟IUU法规，确保我国输欧水产品顺利出口，国家农业部渔业局等相关部门依据欧盟要求，通过会议等形式，要求我国水产捕捞企业必须及时提供符合欧盟要求的证明材料，然后上报中国远洋渔业协会统一办理。

但从两三年来的实践看，我市输欧水产企业特别是鱿鱼产品企业，未能向欧盟提交相关真实证明材料，导致输欧鱿鱼受阻。

水产加工企业反映，之所以未能向欧盟提供相关真实材料的原因，主要是从原料供应商手中难以得到远洋捕捞船必须提供的信息，如捕捞渔船的捕捞日期、海域及船位（经纬度）及大副收据等，还有运输船必须提供的转载证明、提单、报关单、捕捞船许可证等。
因此建议：我市相关单位应对远洋捕捞公司、远洋运输公司管理层人员和经办人员进行IUU法规培训，通过培训，使他们充分认识提供相关真实材料的重要性，明确必须提供的真实信息材料内容和材料交接手续，避免材料不全或材料失实，以经得起欧盟检查，确保出口顺利。

                                市政协特约信息员  周佳章 

                                  二Ο一三年三月二十七日
【政策规定】

《国务院机构改革和职能转变方案》任务分工时间表敲定

    ◎2013年12月底前完成《社会团体登记管理条例》等修订工作

◎2017年，基本形成政社分开、权责明确、依法自治的现代社会组织体制，基本形成统一登记、各司其职、协调配合、分级负责、依法监管的社会组织管理体制

    据新华社消息《国务阮办公厅关于实施<国务院机构改革和职能转变方案>任务分工的通知》日前发布，明确了各项任务要求和分工，规定了时间节点，提出用3至'5年时间完成《方案》提出的各项任务，加快建设职能科学、结构优化、廉洁高效、人民满意的服务型政府。

    与社会组织建设和管理相关的任务分工及完成任务的时间节点如下：

    对行业协会商会类、科技类、公益慈善类、城乡社区服务类社会组织实行民政部门直接登记制度，依法加强登记审查和监督管理。健全社会组织管理制度，推动社会组织完善内部治理结构。民政部会同国务院法制办负责，2013年12月底前完成《社会团体登记管理条例》等相关行政法规修订工作，民政部门按新制度加强监督管理，促进社会组织健康有序发展。到2017年，基本形成政社分开、权责明确、依法自治的现代社会组织体制，由民政部、发展改革委会同有关部门负责；基本形成统一登记、各司其职、协调配合、分级负责、依法监管的社会组织管理体制，由民政部、中央编办分别负责。

    逐步推进行业协会商会与行政机关脱钩，强化行业自律，使行业协会商会真正成为提供服务、反映诉求、规范行为的主体；探索一业多会，引入竞争机制。发改委、民政部会同国资委等有关部门负责，2013年9月底前提出脱钩方案，确定一批行业协会商会进行试点，同时试点一业多会-；2014年12月底前总结脱钩工作、一业多会试点经验，研究提出逐步推开的意见；2015年，基本完成行业协会商会与行政机关脱钩，出台实行一业多会的具体办法。

    除法律、行政法规或国务院有明确规定的外，取消达标、评比、评估和相关检查活动。人力资源和社会保障部会同工业和信息化部、监察部、民政部、财政部、住房和城乡建设部等有关部门负责，2013年6月底前完成。

    取消国务院部门对企业事业单位和个人进行水平评价的事项，改由有关行业协会、学会具体认定，相应加强监督管理。中央编办会同监察部、民政部、财政部、人力资源和社会保障部、国务院法制办等有关部门负责，2014年6月底前完成。

    公平对待社会力量提供医疗卫生、教育、文化、群众健身、社区服务等公共服务，加大政府购买服务力度。财政部、发改委会同卫生和计划生育委员会、教育部、文化部、民政部、农业部、人力资源和社会保障部等有关部门负责，2013年12月底前提出具体政策。

    加强社会管理能力建设，创新社会管理方式。发改委、民政部会同公安部、司法部、人力资源和社会保障部、教育部、卫生和计划生育委员会等有关部门负责，2013年12月底前在职责范围内提出加强和创新社会管理的具体措施。

    通知要求，各部门都要把职能转变放在更加突出位置，做到该取消的必须取消，该下放的必须下放，该整合的必须整合，真正做到向市场、社会放权，减少对微观事务的干预，同时该加强的要切实加强，改善和加强宏观管理，严格依法监管，提高政府管理科学化水平。（来源：中国社会报）

【会议报道】

浙江省社会组织促进会走基层送服务活动在舟举行
4月27日，浙江省社会组织促进会走基层送服务活动在定海举行。省社会组织促进会参加这次活动的有副会长兼秘书长罗光华、副会长兼会员权益保护委员会主任贺宝健、常务副秘书长单思忠等9人，市民政局副局长陈军民、市民管局局长唐盛、副局长郑意胜及市内9家优秀社会组织负责人或代表参加了活动。活动由陈军民主持。
省社会组织促进会举办这次活动，旨在向社会组织及其成员开展法律宣传、咨询、维权等服务；听取社会组织在产业转型升级、知识产权保护、政府采购、国际贸易、海洋经济等方面的意见，提供咨询服务；了解社会组织及其成员诉求。

参加的活动的9家社会组织负责人或代表分别汇报了各自工作开展情况，提出了办会中的困难和诉求，省促进会的法律专家对与会者提供的企业用工规定等问题给予了法律上的解释。

罗光华在总结讲话中说，省社会组织促进会举办这次活动，是为了展示和发挥省促进会的作用，为社会组织提供法律咨询服务，提升规范社会组织的能力，促进舟山社会组织服务新区建设，贯彻落实十八大对社会组织建设的要求，加快搞好社会建设的进程。罗光华说，社会组织建设，顶级设计是根本，政策扶持是保障，能力提升是关键。他表示，把活动中大家提的意见建议带回去梳理一下，以不同形式向相关部门提出。

协会副秘书长史宪孟参加了这次活动。（协会秘书处）
【建设成就】

我市58艘新建远洋渔船获第一批中央补助资金
我市2012年底开工建造的58艘远洋渔船，日前获得第一批中央补助资金2.11亿元，占总投资的28%。这是近年来我市远洋渔业获得中央补助资金最多的一笔。
据了解，自2012年起，为提升捕捞渔船装备水平，重点扶持远洋渔业，国家发改委和农业部对于新建远洋渔船实施中央补助政策。我市第一批申报的58艘新建渔船，以金枪鱼延绳钓、鱿钓和印尼拖网等作业方式为主，总投资达7.54亿元。（舟山日报  汪超群  郑军）
【形势分析】

2013年第一季度浙江省水海产品对外贸易情况及预警分析

当前，世界经济增长动力不足，主权债务危机反复冲击市场信心，国际金融危机深层次影响不断显现，对水产品国际贸易带来许多不确定因素。根据浙江出入境检验检疫局提供的数据，现将2013年第一季度浙江省（除宁波地区外，下同）水海产品对外贸易情况及预警分析如下。

一、水产品出口情况
根据浙江出入境检验检疫局提供的数据，2013年第一季度浙江省（除宁波地区外，下同）出口水海产品2831批次、6.4万吨、金额2.58亿美元，同比重量增加13.95%、金额增加6.22%；第一季度进口水海产品327批次、8.06万吨、金额7502.4万美元。

1. 海水水产品是我省水产品出口的优势产品

2013年第一季度浙江省水海产品出口主要以海水鱼类、海水虾类、海水蟹类及水产制品为主。其中海水鱼类出口量3.5万吨，同比重量增加20.7%，是主要的海水产品出口品种，占出口总量的55.81%，金额11908.21万美元，增加15.78%，其中金枪鱼、鲭鱼为主要出口鱼类品种，出口量为2.44万吨，占鱼类出口量的68.69%，出口额7442.5万美元，占海水鱼类出口额的62.5%；海水虾类出口量4622.55吨，金额2261.08万美元，同比重量增加24.84%，金额减少3.09%，其价格降幅较大；海水蟹类出口量3103.8吨，金额1104.01万美元，同比重量增加84.24%，金额增加19.06%，主要来自舟山地区蟹类的增长；海水贝类出口量487.08吨，金额695.82万美元，同比重量减少32.57%，金额增加313.22%；淡水产品出口量674吨，金额338.81万美元，同比分别增加378.12%和368.62%，呈大幅增长态势；水产制品出口量7678.54吨，金额4511.54万美元，同比分别减少1.74%、5.98%，稳中略降。2013年第一季度我省水产品出口情况详见表1。

表1. 2013年第一季度浙江省水产品出口情况

	产品类别
	2013年1—3月
	2012年1—3月
	同比增减（%）

	
	批次
	重量
（吨）
	金额

（万美元）
	批次
	重量
（吨）
	金额
（万美元）
	重量
	金额

	海水鱼类
	1032
	35493.29
	11908.21
	1018
	29406.76
	10284.97
	20.7%
	15.78%

	  其中：金枪鱼、

鲭鱼
	348
	24381.23
	7442.46
	-
	-
	-
	-
	-

	海水虾类
	247
	4622.55
	2261.08
	200
	3702.74
	2333.24
	24.84%
	-3.09%

	海水蟹类
	179
	3103.80
	1104.01
	108
	1684.62
	927.31
	84.24%
	19.06%

	海水贝类
	26
	487.08
	695.82
	39
	722.35
	168.39
	-32.57%
	313.22%

	淡水产品类
	56
	674.0
	338.81
	14
	140.97
	72.3
	378.12%
	368.62%

	水产制品类
	441
	7678.54
	4511.54
	421
	7814.31
	4798.66
	-1.74%
	-5.98%

	其他
	850
	11539.59
	4949.05
	746
	12341.29
	5674.47
	-6.5%
	-12.78%

	合计
	2831
	63598.85
	25768.52
	2546
	55813.04
	24259.34
	13.95%
	6.22%


2. 出口市场多元化明显，新兴市场逐渐兴起

2013年第一季度浙江省水产品出口国家和地区达到70多个，其中韩国、日本、欧盟仍然是我省水产品出口的主要市场，但这三个国家的出口市场份额正在逐渐减少。其中对韩国出口量1.3万吨，金额4431万美元，同比分别减少0.87%、14.05%；对日本出口8283吨，金额4978.5万美元，同比分别增加16.89%，4.95%；对欧盟出口1.4万吨，金额5209.9万美元，同比分别减少6.08%和17.87%；一季度我省对美国的出口基本持平；但对一些新兴市场的出口量增加明显，其中对泰国出口8031.3吨，金额2911.8万美元，同比增长354.02%和406.73%，呈大幅增长势态；对俄罗斯出口2980.9吨，金额1239.8万美元，同比增长24.52%和21.58%。随着市场多元化拓展，其他国家和地区出口量达1.6万吨、金额6361.5万美元，同比增长4.84和9.61%，我省水产品出口市场多元化明显。2013年第一季度水产品出口主要国家情况见表2。

表2. 2013第一季度年浙江省水产品出口主要国家情况

	国家/

地区
	2013年1—3月
	2012年1—3月
	同比增长（%）

	
	批次
	重量（吨）
	金额

（万美元）
	批次
	重量

（吨）
	金额

（万美元）
	重量
	金额

	韩国
	663
	12746.6
	4431.34
	548
	12857.97
	5155.55
	-0.87%
	-14.05%

	日本
	644
	8283.28
	4978.52
	586
	7086.22
	4743.77
	16.89%
	4.95%

	欧盟
	676
	14014.63
	5209.90
	651
	14922.38
	6343.13
	-6.08%
	-17.87%

	美国
	90
	1321.38
	635.65
	88
	1312.09
	618.85
	0.71%
	2.71%

	泰国
	93
	8031.33
	2911.82
	34
	1768.93
	574.63
	354.02%
	406.73%

	俄罗斯
	128
	2980.89
	1239.76
	102
	2393.86
	1019.67
	24.52%
	21.58%

	其他国家、地区
	537
	16220.74
	6361.53
	537
	15471.65
	5803.74
	4.84%
	9.61%

	合 计
	2831
	63598.85
	25768.52
	2546
	55813.04
	24259.34
	13.95%
	6.22%


二、水产品进口情况 

2013年第一季度全省共进口水产品327批，重量8.06万吨，金额7502.4万美元。其中，进口海水鱼类2.2万吨，占全部进口水产品的27.55%；进口淡水产品1743.7吨，金额240.94万美元（详见表3）。
表3.2013年第一季度浙江省水产品进口情况

	产品类别
	2013年1—3月

	
	批次
	重量
（吨）
	金额

（万美元）

	海水鱼类
	44
	22207.04
	3995.23

	海水虾类
	11
	68.48
	77.93

	海水蟹类
	69
	148.42
	206.35

	淡水产品类
	28
	1743.74
	240.94

	水产制品类
	7
	77.30
	23.53

	其他产品
	168
	56355.62
	2958.42

	合 计
	327
	80600.6
	7502.4


三、预警分析和应对措施
在当前复杂的经济形势下，2013年第一季度我省水海产品出口状况良好，出口量及金额分别增加13.95%和6.22%，实现稳中有升，然而，面对世界各国越来越严格的食品安全标准及技术贸易措施，会员企业仍需加强警惕，及时关注国内外预警信息，重视产品质量安全，维护行业健康发展，针对2013年第一季度我省水海产品对外贸易情况，建议如下：

1. 包冰衣和浸泡保水剂要符合进口国食品安全标准。德国近期抽检了23个鲽鱼、鲶鱼和虾样品中，有四分之一样品检出含水量超标，美国、俄罗斯、加拿大等国家和地区对水产品含水量及标签标识亦有严格要求。国际食品法典委员会水产品加工分技术委员会（CAC）CODEXSTAN192—1995对半保藏的鱼和鱼制品，包括软体动物，甲壳类和棘皮动物（如鱼酱），磷酸盐的最大使用量为2200mg/kg，因此，出口企业务必关注进口国食品安全标准，严格按要求组织生产，以保证国际贸易的稳健发展。

2. 新兴产业发展态度要积极，工作要稳妥。近年来，世界食品消费正在向水产品及方便、即食水产品转移，各地发展水产罐头、鱼糜及其制品、休闲小包装食品和海鲜调味品、海洋生物制品的积极性高涨。如金枪鱼和鲣鱼罐头，仅舟山市已有15家企业从事金枪鱼加工，2012年出口鲣鱼、金枪鱼产品1.6万吨，货值1.2亿美元，预计2013年金枪鱼加工量要达8万吨，产业的调整发展，必将对金枪鱼原料需求和出口市场争夺带来激烈的竞争，所以如何有序发展、规范行业行为，做到持续健康发展，这是行业发展面临的新课题，协会5月份计划召开全省水产罐头骨干企业座谈会，希望大家能踊跃参加。

3. 出口美国市场，要重视国际技术贸易措施。今年3月下旬，我省有14家企业参展波士顿渔博会，反映美国市场有复苏趋势。美国市场原本是我省水产品出口的三大市场之一，但是食品安全管理措施严格，如2011年出台HACCP第四版增加了原料采购商和产品保鲜状况的要求；2012年公布的“美国食品安全法”增加了感官检测条款；同时，今年年初，今年初美国商务部又启动了针对中国等7国输美暖水虾产品的反补贴调查，因此，水产品出口美国市场，要关注该国食品安全法律、法规的变动情况。

4. 2013年第一季度主要预警信息回顾：

1月份，欧盟第1012/2012号法规要求，2013年3月1日及以后抵达欧盟的输欧水产品须使用新版卫生证书；中国3家企业被列入1月份违反日本食品卫生法食品名单，不合格原因为大肠杆菌和细菌数超标以及检出甜蜜素。

2月份，我国克氏原螯虾因非法辐照被欧盟食品和饲料类快速预警系统通报；美国FDA自动扣留我国6批次产品，不合格原因主要均为含沙门氏菌；日本公布2月份违反日本食品卫生法名单，中国3批次产品因大肠杆菌数超标及检出磺胺四噁唑被通报；美商务部全面启动针对中国等7国输美温水虾产品的反补贴调查。

3月份，日本发布食安输发0325第1号文件，取消对中国产鳗鱼中呋喃唑酮的强化监控检查；中国10批次产品被美国FDA自动扣留并通报，不合格原因主要均为疑似含有孔雀石绿；日本通报违反日本食品卫生法名单，中国3批次产品因大肠杆菌数、扑草净超标及检出次亚硫酸钠上榜；加拿大食品调查局公布中国13批次水产品分别因硝基呋喃、水分含量、亚硫酸盐、净重测定、感官评定和包装完整性进入强制检查清单。

近期，日本对中国产甲鱼及其加工品实施恩诺沙星命令检查，希望各企业做好各项预警应对工作。

【名牌创建】

水产品品牌可以促进产业提升
“在一个没有品牌的市场里，价格竞争就是我们唯一的、也是最后的手段。”在2011农财宝典年会-水产业可持续发展高峰论坛上，北京海桥市场推广有限公司董事长樊旭兵对我国目前水产行业面临的劣币驱逐良币现象痛心不已。他说，低价竞争的结果就是产品质量不断的下降，就导致我们陷入崩溃的行业。
据了解，我国是全球水产品最大的国家，也是水产品价格最低的国家。“我们一定要意识到我们水产品养殖是处于全球低端的水平，我们是一个水产版的中国制造。”樊旭兵表示，国内的企业由于价格竞争激烈，终端市场的低价直接压低了收购价格，养殖户不得不减少各种养殖投入品的数量和质量，使得水产品品质下降。

产品质量差，消费者不认可，转向购买其他食品，市场萎缩，养殖户收入下降，不得已寻找 下一个养殖品种。逆向淘汰最后的结果，最终是企业亏损、行业萎缩、产业转移，然后重蹈覆辙。

樊旭兵认为，解决之道在于以品牌为引导，升级国内的水产产业。他表示，只有依靠品牌溢价，提升产品终端价格，企业、养殖户才能增加利润，优质企业才能胜出，非品牌企业就逐渐被淘汰出市场。

他表示，目前国内的水产品消费市场竞争程度并没有想象中般激烈，还远未到企业竞争、品牌竞争白热化地步。樊旭兵认为水产品间的竞争首先是种类间的竞争，比如巴沙鱼和罗非鱼；接下来是产地间的竞争，比如阳澄湖大闸蟹和梁子湖大闸蟹；最后才是企业间的竞争，比如獐子岛海参和棒澄岛海参。
他指出，水产品之间有一个短期不可替代而中长期可替代的关系。他举例，二战以后日本是消费金枪鱼最多的国家，但三文鱼在日本市场推广了近20年的时间，就超过了金枪鱼。而且这种替代关系是渐进式的替代。

因此樊旭兵认为，目前国内整个水产行业的关系是合作大于竞争。他建议整个行业首先要考虑的是如何共同把市场做大，先合作以后再竞争。

舟山海鲜持“证”出海受消费者追捧

日前，浙江舟山市合源水产有限公司分别发往山东和湖北的5000箱冰冻带鱼次鱼使用“舟山带鱼”海水产品地理标志证明商标，受到客户普遍欢迎。南京一客户获悉此消息后，主动要求厂方加贴“舟山海鲜”商标。据悉，该公司今年以来已使用了两万多个“舟山带鱼”商标，这在舟山市定海区水产企业尚属首次。

合源水产公司首批启用地理标志证明商标后，舟山市瀛洲海洋食品有限公司也在工商部门申请了3000多张海水产品地理标志证明商标，预计将在年底前使用。

据了解，作为国际通行的一项制度，地理标志证明商标对产地和产品提供质量证明，有利于提高产品对消费者的吸引力。舟山是世界四大渔场之一，海水产品年产量占全国十分之一，特别是舟山带鱼、舟山黄鱼、舟山梭子蟹等名优海产品历史悠久，具有舟山鲜明的地域特性和海洋文化性。今年初，“舟山带鱼”、“舟山大黄鱼”和“舟山三疣梭子蟹“等6件地理标志证明商标成功注册后，专门成立了以工商为主、多部门协作的舟山海水产品地进标志证明商标管理保护委员会，进行统一管理、统一使用、统一保护。确定首批能申请使用地理标志的企业，必须是管理基础好、产品质量稳定、商标意识强的驰名商标或著名商标企业，是守合同重信用AAA级企业或水产龙头企业，然后，逐渐推广、做深品牌。（中国国门时报）
【经贸预警】

海南检验检疫部门提醒企业：德方加强进口水产品检验
近日，德国“北德广播电台“报道该国超市内冷冻水产品含水量惊人，抽检的23个鲽鱼、鲶鱼和虾样品中有四分之一检出含水量超标。目前，报道涉及的水产品商家已表示将从市场上立即召回含水量较大的水产品。此情况或将造成德方加严进口水产品检验。
近年来，海南水产品出口势头良好，去年出口量达14万吨，年创汇近5亿美元，其中输欧水产品占出口总量10%左右。检验检疫部门提醒，相关出口水产品企业关注进口国食品安全标准，严格按要求组织生产，避免因产品质量安全不符合外方要求而影响贸易。据了解，美国、俄罗斯、加拿大等国家（地区）对水产品含水量及标签标识有严格要求。（海口晚报）

【精深加工】

依靠科技创新  推进转型升级

舟山市越洋食品有限公司
舟山市越洋食品有限公司创建于2002年9月，是一家集生产、加工、贸易于一体的外向型水产品精深加工企业，产品涵盖精加工生熟虾类、蟹类、贝类、鱼类、头足类等五大类、几十种产品，年生产能力7000吨。公司主营产品为冷冻调理水产品系列及干制品系列。冷冻调理水产品包括即食对虾、即食梭子蟹、即食凤尾虾等，干制品系列包括软烤虾仁、软烤鲍鱼、软烤鱿鱼足、软烤文蛤、软烤贻贝肉等，畅销产品以虾类制品占主体。2012年公司实现产值18311万元，销售收入12837万元，出口创汇1490万美元。

近年来，公司坚持走科技兴企之路，不断引进高科技、新技术，改进加工工艺，推动了企业转型升级。

一是加强与科研院校的联合。公司在发挥自身现有技术骨干作用的同时，外聘相关科研专家作为技术顾问，并以浙江大学、浙江海洋学院、中国水产科技研究院东海水产研究所等作为协助单位，通过优势互补，建立了企业食品科技技术中心，2009年，技术中心被评为浙江省农业科技企业研发中心，2012年被评为浙江省高新企业技术中心、浙江省企业技术中心。技术中心积极推行以企业为主体的产学研一体化联合开发方法，通过科技成果工程化、实用化的工业性实验，积极把科研成果转化成工业生产技术，转化为产品。自技术中心创建以来，成功开展了省级科技项目4项，参与制订行业标准2项，国家标准1项，发明专利3项。公司采用先进工艺加工的高价值水产制品已经在国内市场上获得了良好的反响，得到了客户的肯定，获得了广大消费者的青睐。公司每开发一种市场上成功销售的海产品，不仅有利于公司自身的发展，也有利于地方经济和群众渔业的良性发展，为推动我省海洋食品加工企业健康快速发展起到了积极作用。

二是加强原料收购，把好原料质量关。为了解决渔业资源匮乏这一矛盾，公司兴建了1200吨储藏容量的冷库，在捕鱼期间，收购大量的原料，使原料问题基本得到解决。为确保原料加工质量，公司建立了水产品质量标准体系及检测体系；加强了水产品生产过程中的生产管理；建立了无公害水产品示范区；引进了先进的质量管理标准和生产加工工艺。

三是密切关注国内外市场动态，开发精深加工。面对出口订单量迅猛减少的形势，我们坚持内外贸并举，围绕制约水产品精深加工的关键技术问题开展攻关，提高加工档次，加大方便食品、即食品的开发力度，开发进入国内外超市、便餐店的具有高技术含量、高附加值的产品，并使之迅速规模化、产业化，从而取得了好的经济效益。

当前公司存在的主要困难和问题，一是原料加工场地狭小，场地租用增加成本开支。二是传统检验检疫模式使水产品出口检测耗时长，成本大大增加。三是公司没有自己的原料基地和捕捞船。

为了提升舟山水产品精深加工水平，我们建议：

一、加强企业家队伍建设。舟山水产企业老总大都是农渔民出身，文化水平相对较低，技术创新等方面知识比较缺乏，有“小富即安”的思想，不能大胆进行科技投入，不敢使用大专院校人才。因此，要加强培训，积极走出去、开阔眼界，学习外地水产品精深加工的新经验，大力培育下一代水产加工创新人才。

二、出台政策，增加投入，促进水产加工企业转型升级。舟山水产品加工主要以鱿鱼、虾仁、安康鱼、蟹、鲣鱼等传统产品为主，水产品加工企业以中小型企业为主体，加工设备技术比较落后，大部分企业为求稳步发展，不敢冒一定的风险，原始资金积累少，只能维持现有状况经营，导致企业不能做大做强。为此要出台政策，鼓励企业增加投入，政府和银行要给予生产企业担保转贷、利息等优惠政策。

三、积极搭建科企合作平台，加强科技研发装备投入和成果转换。水产品加工生产环节多，劳动密集，竞争压力大，创新技术少，银行利息高，加上工资和生产成材一上涨等众多因素，制约了生产企业持续发展。为此，要积极搭建科企合作平台，加强科技研发装备投入和成果转换，以科技创新来带动企业转型升级。

四、整合资源，建立新型产业结构。舟山水产品加工企业以中小型企业为主，企业之间存在着各种各样的竞争，包括原料、市场等，其原因是这些企业的加工模式大都类同，同时随着原料成本和劳动力成本的增加，近年这种劳动密集型的低利润初级水产品加工企业的利润空间被进一步压缩，众多中小型水产加工企业面临生存和发展危机，因此要建立养殖、捕捞、加工、销售一体化的经营模式，提高产业化生产能力，引进进口原料加工，引进国外设备，打造舟山人自己的品牌。

五、进一步改进水产品检验检疫环节。舟山水产品出口目前以欧洲、韩国、日本、俄罗斯、东南亚为主，产品以半成品为主，初级冷冻水产品占出口总额的54%，深加工品占46%，与发达国家深加工品70%的比例有较大差距，而且我国深加工品中冷冻鱼片是主力品种，达到目前先进水平的高附加值深加工品不到10%。水产品检验检疫是按照国家检验标准对水产品实施管理和检验，希望能调整水产品检验费用，同时国内标准不要比国际标准还高，要因地制宜，在确保食品安全情况下，快速放单，结合各省市先进经验，为促进我市水产品出口，放宽有条件的企业与未取得出口权的企业合作，与国内外大型水产加工企业合作，建立长期合作开发新产品，增加出口，引进人才，为舟山水产品加工业持续发展打下扎实基础。

六、进一步营造促进水产品加工业健康发展的氛围。舟山水产加工企业多数规模小，资金实力不强，人才短缺，创新精神不足，因此，政府管理部门要敢挑担子，改变管理体制与企业同命运，想方设法解决企业难题，如银行利息高，贷款无人担保，中小企业抵押不足，资金调转无法解决等。希望政府部门要联手对水产企业给予选择性补助和培育；养殖方面，政府要划出一些地块给有条件的水产企业配套，为企业拉长产业链，为一体化管理创造条件；水产企业要转变发展思路，加强与大专院校合作，建设研发队伍，建立主体水产加工区，同渔船、渔民建立长期合作关系；为保障水产品储运过程中鲜度，要把原有捕捞船逐步更新，建造新型捕捞船，不断提高水产品储运能力，以确保产品的鲜度，使其达到加工质量要求，确保食品安全。另外，完善直通公交、职工住宿等配套设施，对引进人才、解决就业有着重要作用。
水产品罐头含金量高，出口前景看好

绍兴网讯，不久前，浙江海兴食品有限公司生产的5的批鲭鱼罐头顺利走出绍兴，运往加纳。此次出口罐头共22100箱、重180.10吨，这是绍兴首次出口鲭鱼罐头，也是绍兴地区首次出口水产类罐头。

绍兴自古以来以水乡闻名于世，水产资源十分丰富，但截至目前，我市水产品类的出口量还很少（两年多前我市水产品出口才实现“零的突破”）。业内人士建议，水产品企业可积极开拓海外市场，尤其水产罐头出口前景看好。

罐头类食物在国内市场并不受宠，但在一些国外发达国家，罐头食品使家庭主妇在厨房的时间从每天40分钟缩短到20分钟，营养方便的罐头食品非常受欢迎。“我们做过不少调查，目前像福建、宁波等发展较好的水产罐头生产厂家都将‘主战场’设在国外。”海兴食品有限公司营销部的工作人员王先生介绍，“今后我们将逐步拓宽海外市场，发展鱼罐头出口将会是一条很好的门路。”

据透露，虽然“海兴食品”的首批鲭鱼罐头是销往加纳的，但今后欧美等西方国家将是他们的主要目标市场。西方人的主食，一直以来都以猪羊牛禽肉为主，脂肪酸、胆固醇积聚人体血液里，尤其是近几年冠心病、高血压、心脑血管病、肥胖病等疾病的人越来越多。为健康着想，现在的西方人已经悄悄把肉食消费转移到水产品为主方面来，市场发展空间将越来越大。
“水产品出口，尤其是水产罐头的出口潜力很大，今后我们企业也将着重在对虾新品种开发上做文章，除了做好冷冻对虾这块以外，将着力研发面包虾、罐头虾等品种。”作为一家以出口速冻果蔬、速冻南美白对虾为主的企业，“永佳食品”经过几年的不懈努力，已经闯出了一条水产品出口的新路子，公司总经理吴建平也十分看好水产品罐头的潜力。

据业内人士透露，出口的水产品罐头“含金量”很高，其平均单价比冷冻水产品高50%以上，有些甚至高达3-5倍。因此建议水产品生产企业积极拓展出口市场，充分发挥绍兴水乡的优势，企业还可将生产、加工、运销部门密切合作，组成生产加工销售一条龙，实现出口水产品成功从单一的初加工向精深加工的多元化结构转型，从而获得更大的市场。
【会员风采】

富丹：坏市场 好生意

最坏的情况下往往蕴藏着最好的机遇。富丹趁鱿鱼价格暴跌时大量收购，在水产加工业颓势之下逆势高产。一切按照市场规则出牌，这是徐舟波的商业逻辑。

文|本刊记者 俞杨

2012年下半年，普陀展茅鱿鱼加工基地每天要加工500—600吨新鲜鱿鱼。制成的鱿鱼鲞销往全国，部分出口到国外，即使这样还是供不应求。这其中有10%来自浙江富丹旅游食品有限公司。似乎一夜之间，滞销的鱿鱼叩开了市场大门。

与之形成鲜明对比的是，2012年鱿鱼收购价格的持续下跌.到2012年底，鱿鱼收购价格最低已经跌至每吨5000元，部分甚至贱卖到每吨4000元，与2011年时收购价每吨14000元相比，下跌了60%左右。

在富丹董事长徐舟波眼里，此时鱿鱼价格已经跌到底部，“抄底”的时候到了。

正因如此，2012年10月份舟山鱿鱼集中上市时，富丹一下子收购了几千吨鱿鱼。虽然具体数据徐舟波不愿意细说，但他向《舟商》记者透露，富丹去年全年比2011年多加工鱿鱼近4000吨，产量比2011年同比增加了近40%。与此同时，在出口受阻，水产加工企业普遍无单可接的2012年，富丹外贸出口达到1080万美元，超过2011年的出口总额。

在水产加工业颓势之下，富丹逆势高产，有人说是捡了鱿鱼价格“滑铁卢”的便宜。对此，徐舟波大方承认。

其实，抄底并不是豪赌。真正的抄底，不仅仅是趁低买进，大赚一笔，更重要的是懂得如何让其升值。

最坏的时刻

从每吨14000元跌至4000元，鱿鱼价格处于崩盘的边缘。

2011年年初开始，鱿鱼价格遭遇“滑铁卢”，跌势延续到2012年底。《舟商》第四期《谁来导演鱿鱼价格战》一文，曾经报道过鱿鱼价格暴跌的原因：一方面受到国际经济形式的影响，鱿鱼出口锐减，另一方面则是远洋鱿钓船激增导致产业链供求失衡。

正因如此，鱿鱼价格从高位一泻千里，跌落至低于成本价销售。而现实是捕捞企业亏本大甩卖却换不来水产加工企业的青睐，因为没有订单，即使鱿鱼卖“白菜价”也依旧没有市场。

2011年开始，受欧债危机等国际市场因素的持续影响，欧洲市场与日本市场开始萎缩，国际市场出口大幅减少，舟山鱿鱼价格直线下跌。国际鱿鱼市场上，2010年鱿鱼价格每吨14000元，最高达到每吨16000元，但如今采购价根据鱿鱼规格不同，每吨降至8000-9000元，有些甚至只要4000-5000元，价格一路走低，正处于崩盘的边缘。

2011年10月开始，舟山鱿鱼出口量萎缩很大，出口受阻，所有企业的鱿鱼加工量至少下降了三成。从2011年7月开始，鱿鱼加工出口就基本没有利润了，包括对欧盟的出口，甚至一些水产加工企业一直处于亏损状态。

这些情况在徐舟波眼中再正常不过，“一切都应该按照市场杠杆来调整。”产业链上下游紧密相连，其中一个环节出了问题，就会牵一发而动全身。

这两年发展远洋渔业的战略决策让舟山远洋渔业掀起了一轮热潮。两年多来，新建远洋渔船49艘，去年远洋鱿钓船数达到370多艘。赴北太平洋、南太平洋、秘鲁等地的远洋鱿钓船增多，鱿鱼原料滞销，价格不断下跌。

其实从2010年开始，舟山鱿鱼产量迅猛增加。2010年鱿鱼产量为11万吨，2011年产量达到21万吨，2012年年产鱿鱼25万吨，占据全国远洋鱿钓产业70%以上的份额。舟山已经成为我国最大的鱿鱼捕捞生产基地、自捕鱿鱼输入口岸和主要加工出口地。而舟山鱿鱼产业迅速成长的背后，却也暴露了诸多问题。

据舟山市出口水产行业协会提供的数据显示，截至2012年，舟山有鱿鱼加工企业100多家，其中出口企业47家，年产品出口千吨以上的企业15家。由于过度依赖出口，致使出口与内销失衡，当鱿鱼企业面临出口困境的时候，无法通过内销渠道消化日益增加的生产规模，加之企业与企业为生存，难免厮杀在一起，恶性竞争日益加剧。

最好的机遇

这一轮低价潮正是打开市场的好时机。

最坏的情况下往往蕴藏着最好的机遇。徐舟波认为，这一轮的鱿鱼跌价能让舟山鱿鱼产业通过市场杠杆调节，优胜劣汰，从而恢复到一个良性发展的轨道。

“目前市场上鱿鱼的价格远低于自身价值，这一轮鱿鱼低价正是推广舟山鱿鱼产品，让鱿鱼产品更有市场竞争力，进而打开市场的好时机。”徐舟波解释道，鱿鱼作为近十年来的主要水产品，一直以来都以外销为主，受国际市场波动的影响十分大。舟山本地企业没有定价权，市场没有掌握在自己手中，处于被动地位。

同时，内销因为价格一直处于高位，始终打不开市场。因此，外销市场一旦有任何风吹草动，就会波及舟山鱿鱼销售，成为鱿鱼产业潜伏的危机。徐舟波认为，这轮跌价潮迟早会爆发，只是时间早晚而已。

事实上，作为一家鱿鱼年加工能力达到10000多吨的水产加工企业，徐舟波一直最关注的是市场销售。从上游捕捞、收购、储运、加工，到下游市场销售，整个产业链，徐舟波都有自己的规划和布局。

一切按照市场规则出牌，这是徐舟波的商业逻辑。

“现在的低价销售受伤的是绝大部分捕捞企业，受益的是广大的消费者。有了这些消费者就能赢得口碑和市场，有了口碑和市场，反过来就能带动鱿鱼销路。鱿鱼畅销，价格自然就能恢复到合理水平。”徐舟波思路清晰，他认为每个产业的发展都会经历成长阵痛期，只要能熬过去，从中发现病症，得到治愈，舟山的鱿鱼产业才能真正走上可持续发展之路。

因此，他认为现在是舟山鱿鱼产业最好的发展时机。

2012年下半年，徐舟波开始做大型商超的集中配送，通过总部配送的方式，进驻到连锁超市的各个门店，通过现场烹饪、试吃的体验式购物，富丹的鱿鱼产品供不应求。“一方面通过低价促销，另一方面现场推广，市场销路十分好。”徐舟波对效果很满意，而下一步，他想做全国大型连锁餐饮企业的集中配送。“餐饮集中配送有个关键问题就是一些厨师对于鱿鱼烹饪的技巧不熟悉，导致鱿鱼口感变味，因此，我们考虑派人现场指导，与此同时，合作前期可以先试用后付款。”

市场就是这样一步步打开的，也正因如此，2012年徐舟波经营的富丹并没有被国外市场环境连累。今年春节期间，富丹的鱿鱼产品还在马来西亚搞起了促销，徐舟波以每吨2000美元的特价销售给马来西亚客户，舟山鱿鱼产品的市场反馈十分理想。

押注“工业游”

把水产加工和旅游这两个支柱产业糅合在一起。
其实，熟悉富丹和徐舟波的人会发现每次在行业低谷时，徐舟波总能应付自如，化危机为转机。这得益于他对市场拓展的前瞻和创新。

纵观富丹发展历史：1996年，舟山最大的一个鱿鱼鲞加工场，出现在普陀区展茅一片围垦而成的滩涂上，这就是富丹公司的前身；2003年，富丹公司正式创建，成为专业生产海洋旅游食品的企业；2007年，投资水产品精深加工和工业旅游项目，形成了工业、旅游兼顾，二、三产业并举的多元化经营格局；2009年6月，正式建成目前国内唯一的海洋旅游食品工业游基地，以生产带动旅游、以旅游带动销售、以销售带动生产的良性循环。此时，富丹市场销售格局基本形成。
2007年以来，水产企业遇到了前所未有的压力：水产品产量下降，原料成本上升；劳动力成本大幅提高；内销门槛提高，货款回笼周期过长；欧盟出台海捕水产品合法性新条款，对中国海捕水产品出口欧洲进行限制；占据舟山海产品出口量40%的韩国，货币贬值幅度高达40%……众多水产企业举步维艰，运营十分困难。随着国际金融危机的降临，众多水产企业更是雪上加霜，陷入困境。

反观富丹公司，在工业游的带动下，品牌影响力日渐增大，效益不降反升，2009年销售额比上年增长35%。在一片萧条的“寒冬”中，富丹一枝独秀。

众所周知，临港工业、旅游业和水产加工业，是舟山的三大支柱产业。把水产加工和旅游这两个支柱产业巧妙糅合在一起，这是徐舟波的创新之举，他看到了鱿鱼产业光凭外销“走路”的市场短腿，决定开拓新兴市场。

2009年6月，占地80多亩、建筑面积达4万多平方米的海洋旅游食品工业游基地正式在富丹公司落成。500米长、3米宽的全封闭参观长廊，让游客身临其境，体验着产品从生到熟、从原料到包装成品的加工全过程。参观区域还开辟小憩平台、品尝室和产品展示厅，游客可以在品尝区里免费品尝，到产品展示区里随意购物。

“舟山旅游业增长迅猛，年接待游客约2000万人次，只要有1%的游客到富丹公司参观，也是一个很可观的数字。”徐舟波分析道，游客要在富丹公司购物、就餐，公司就能增加数以千万元计的旅游收入。更为重要的是，这些游客通过参观，提高了对富丹品牌和产品质量的认可度，又会成为义务宣传员。知名度的扩大，无疑将提高富丹食品的市场占有率，反过来又促进富丹食品的生产。

蓝图铺开

通过培育市场，培育鱿鱼文化，占领终端市场。
   “抄底”，希望是最后一次，这是徐舟波的心里话。那么鱿鱼产业可持续发展的路子如何走？各方正在积极探索。

 在2012年11月底举行的浙江省农博会上，舟山专门设立了鱿鱼馆，力推的各种鱿鱼冻品和干品丰富多样。价廉物美的远洋鱿鱼成为农博会舟山水产品的一大亮点。放在冰块中的鱿鱼冻品，让人们看得见摸得着，现场品尝，更是让杭州市民赞不绝口。舟山市海洋与渔业局副局长刘舜斌说:“（此举）把舟山鱿鱼的所有捕捞产品、加工产品进行展示，让广大消费者知道鱿鱼，了解鱿鱼，爱上吃鱿鱼。”

时隔一个月，就在去年 12月底，由舟山海洋与渔业局牵头远赴成都举行了一场“舟山远洋鱿鱼美食节”。富丹作为参展企业之一，也参加了此次美食节。“效果如何还要等待市场验证，但是至少我们走出了第一步，原先富丹的主要市场是在浙江、福建一带，此次美食节作为‘探路石’让我们企业发现了不少商机，可以进一步挖掘内地市场。”徐舟波这样说道。

“先把牌子打响了，产品才更有市场，更有影响力。”徐舟波告诉《舟商》记者，“鱿鱼一直是烧烤的主打产品，舟山的深海鱿鱼很有市场潜力，希望政府能出台扶持政策，通过培育市场，培育鱿鱼文化，占领终端市场，让更多的消费者吃到鱿鱼。”

据舟山市海洋与渔业局相关负责人介绍，今后三年，舟山将重点开发好以四川成都为中心的西南市场，以新疆乌鲁木齐为中心的西北市场，以河南郑州为中心的中原市场，以黑龙江哈尔滨为中心的东北市场，以首都北京为中心的京津市场这五大市场。同时，加大对鱿鱼的新产品开发，发展鱿鱼精深加工。据了解，在北京、上海、四川、湖南等地的农贸批发市场，已经开始出现舟山鱿鱼的身影。通过农贸批发、超市终端销售、菜篮子供应、大型企业和高校食堂采购、中西部中小学生营养餐供应等多种渠道，生鲜鱿鱼将越来越多地出现在内陆城市市民的餐桌上。

何时舟山鱿鱼不再有“价格”上的大起大落，也许那时可以说鱿鱼产业的春天来了！徐舟波这样认为。
【经贸预警】

宁波将努力打造国内最大的金枪鱼加工基地
随着近海海洋渔业资源的逐年衰退，发展海捕产品的加工出口遇到了资源瓶颈。而全球年捕获量约400万吨，远洋深海的金枪鱼加工，将是填补近海资源减退的加工项目之一。宁波近七、八年来，先后屈起了一批金枪鱼加工基地，有国内第一家生产金枪鱼的“今日食品”公司，有以罐头生产著称的“佳必可”公司；有后来居上的“丰盛食品”公司、“虬龙”公司等。这些公司的金枪鱼项目投产后，以高速度增长的态势，一跃成为我市水产品出口名列前茅企业。至今，宁波已成为金枪鱼年加工能力达10万吨，年创汇达2亿多美元的在国内地域规模领先的金枪鱼加工地区。也使我市水产品出口创汇近五、六年来（去年除外）保持着20%以上的增长率。
在协会三届二次理事扩大会议的外贸分会讨论中“佳必可”公司林佩芬总经理，就如何发挥宁波金枪鱼加工优势，努力打造国内最大的金枪鱼加工基地问题发表意见，引起协会秘书处的重视。会后，秘书处专门组织金枪鱼加工企业老总进行专题研讨，并把讨论形成的意见向市海洋与渔业局汇报。在市海洋与渔业局安排陪同下，农业部渔业局的李彦亮副局长于近日考察金枪鱼加工公司，并听取汇报。协会将与企业一起为努力打造国内最大的金枪鱼加工基地寻求各方面的支持。
2013年第一季度宁波水产品出口情况简析
今年1-3月，宁波水产品出口总量为44530吨，与上年同期44654吨相比，基本持平，略有下降；出口总额为15767.46万美元。与上年同期相比，下降7.33%。分析今年一季度出口额下降原因：
从产品品种上看，有增有减，减略大于增长品种。一季度，金枪鱼、鲣鱼和冻黄鳍金枪鱼加工持续增长，一季度同比增加1600余万美元。沙丁鱼制作增加近700万美元，可见远洋产品和进料加工出口呈持续增长走势；一季度出口减少主要产品为活鳗出口和烤鳗出口，二项与上年同期相比，减少2100多万美元。从总体看，近海资源呈持续下降态势。
从出口市场方面分析：日本、韩国、泰国和美国市场，都有不同程度下降。南非、西班牙、东南亚各国和地区的市场都有较大比例增长，市场的覆盖面仍为较广。

从企业结构上分析：一季度重点企业，下降比重较大，出口前五名企业有三家不同程度下降。对全市水产品出口总额，影响较大。与去年同期相比，有部分企业转出口为内销，一定程度也对出口额减少产生影响。由于市场价位等因素，活鱼出口企业虽一季度锐减，但手中握有2-3季度订单，对全市出口形势持乐观态度。

从总体上看，一季度的小幅下降，不影响我市水产品全年出口形势。
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